
ÜRETiM iŞLETMELERiNDE YAN ÜRÜN 
MALiYETLERINiN HESAPLANMASI VE 

MUHASEBELEŞTIRILMESI 

H. Serdar ÖZDEMIR* 

YAN ÜRÜN MALIYETLERININ HESAPLANMASI VE 

MUHASEBELEŞTIRILMESI 

1- YAN ÜRÜNLERIN TANIMI VE ÖZELLIKLERI 

imalat işletmelerinde üretimi hedeflenen ana ürünün imalatı esnasında, 
işletme için 2. derecede önemli olan bir takım ürünler ortaya çıkabilir. Örneğin 
un fabrikasında üretilen kepek gibi. işte bu 2. derecede öneme sahip ürünler 
"Yan Ürün" olarak adlandırılmaktadır. 

Bununla birlikte, yan ürün ve hammadde artıklarını birbirinden ayırmak 
gerekmektedir. Zira yan ürün, bir takım hammaddelerin belirli bir üretim sü­
recinden geçirilmesi sonucu ortaya çıkar ve belli bir değeri vardır. Hammadde 
artıkları ise, imalat aşamasında hammaddelerden arda kalan ve değeri yan 
ürünlere kıyasla çok düşük olan parçalardır. 

Bir üretim işletmesinde hangi ürünlerin yan ürün, hangi ürünlerin ana ürün 
sayılacağı konusunda bazı ölçütler belirlenmiştir. Buna göre; (1) 

a- Birleşik üretim sonucu ortaya çıkan ürünlerin, toplam üretim içindeki 
payı, tüm ürünlerin toplam değerinin %10 ya da daha düşük bir değerine te­
kabul ediyorsa bu tür ürünler yan ürün olarak kabul edilir. Aksi halde ürün veya 
üründür. 

b- Birleşik üretimde elde edilen ürünlerden, zaman zaman pazarlanabilen 
ürünler yan ürün, sürekli olarak pazarlanabilen ürünler ise ana üründür. 

c- işletmenin üretim amacı dışında kaldığı halde, teknolojik nedenlerle 
üretilmesi zorunlu olan ürünler yan ürün, işletmenin üretmeyi hedeflediği 

ürünler ise ana üründür. 

2- YAN ÜRÜNLERDE MALIYET HESAPLAMA YÖNTEMLERI 

Yan ürünlerin maliyetlerinin saptanabilmesi için temelde 2 ana yöntem uy­
gulanmakta olup, aşağıda bu yöntemlere kısaca değinilmiştir. 

(*) Vergi Denetmeni 
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2.1- YAN ÜRÜNLERE MA-
LiYETIEN PAY VERILMESINI 
ESAS ALAN YÖNTEMLER 

Bu grupta yer alan yöntemlerde 
yan ürünün değeri çeşitli yöntemlere 
göre hesaplanır ve dönemin üretim 
maliyetinden indirilir. Bunun so­
nucunda da birleşik ürünlerin ma­
liyeti, yan ürünün değeri kadar aza­
lır. 

2.1.1- Satış Değerini Esas Alan 
Yöntemler 

Bu yöntemlere göre; yan ürün 
maliyetleri ayrı bir şekilde he­
saplanmamakta, yan ürünlerin sa­
tılmasıyla elde edilen veya edilecek 
olan satış hasılatları, işletmenin ma­
liyetini düşürücü ya da gelirlerini ar­
tırıcı bir unsur olarak dikkate alın­

maktadır. (2) 

Yan ürünlerin satılması ile elde 
edilen hasılatın mu­
hasebeleştirilmesiride de bazı yak­
laşımlar vardır. Bu yaklaşımlardan en 

önemlileri aşağıda belirtilmiştir. 

2.1.1.1- Muhasebeleştirilmesi Ba­
kımından Satış Değerini Esas Alan 
Yöntemler 

2.1.1.1.1- Yan Ürün Satış De­
ğerinin "Olağan Gelirler" Arasında 

EleAlınması 

Bu uygulamada, elde edilen ha­
sılat gelir tablosunda "649-
Faaliyetlerle ilgili Diğer Gelir ve 
Karlar" hesabının alacağına kay­
dedilmektedir. Bu yöntem, genellikle 
hasılatın belirlenemediği ya da düşük 

olduğu durumlarda uygulanmaktadır. 

aYan ürün satışının çok ender 
gerçeklejtiği durumlarda, elde edilen 
hasılat, "679-Diğer Olağan Dışı Gelir 
ve Karlar" hesabının alacağına da 
kaydedilebilir. (3) 

2.1.1.1.2- Yan Oran Satış De­
ğerinin Ek Bir Satış Hasılatı Olarak 
EleAlınması 

Bu yönteme göre, satılan yan 
ürünlerden elde edilen hasılat, "Yurt 
içi" ya da "Yurt dışı" satışlar he­
sabının alacağına kaydedilmekte ve 
bütün birleşik ürün maliyet tutarı, bir­

' Ieşik ürünlere yüklendiği için, elde 
edilen yan ürünler sadece stok kart­
larında gösterilmektedirler (4). 

2.1.1.1.3- Yan Oran Satış De­
ğerinin Satılan Birleşik Oran Ma­
liyetinden Düşülmesi 

Bu yöntemde ise, üretilen toplam 
birleşik ürün maliyetleri, ana ve yan 
ürünler tamamlandıktan sonra "152-
Mamüller" hesabının borcuna kay­

dedilmek suretiyle stoklara alınırlar ve 
daha sonra "620-Satılan Mamuller 
Maliyeti" hesabının borcuna ak­
tarılırlar. Yan ürünler satıldığı zaman, 
elde edilen hasılat "620-Satılan Ma­
muller Maliyeti" hesabının alacağına 
kaydedilir ve satılan mamuller maliyeti, 
elde edilen hasılat kadar azalmış olur. 

2.1.1.2- Brüt ve Net Satış Değeri 
Bakımından Satış Değerini Esas 
Alan Yöntemler 

2.1.1.2.1- Brüt Satış Değeri Yöntemi 

Bu yöntemde yan ürünler, bek-
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lenen satış değeri üzerinden de­
ğerlendirilirl er ve satış gerçekleştiği 

zaman üretim maliyetlerinden satış 

değeri kadar pay alırlar . (5) 

Aşağıda bu yöntemin uy-
gulanmasına ilişkin olarak bir örnek 
verilmiştir. 

Örnek : 

Bir üretim i şletmesinin esas üre­
tim gider yerinde A ve B olmak üzere 
2 birleşik ürün ve X yan ürünü üre­
tilmektedir. Maliyet döneminde ya­
pılan toplam birleşik üretim giderleri 
aşağıdaki gibidir. 

Direkt ilk Madde ve 
Malzeme Gideri .... ........ ... 30.000 TL. 
Direkt işçilik Gideri ........ ... 10.000 TL. 
Genel Üretim Gideri 
(GÜG) ............ .. ...... .......... 40.000 TL. 
Toplam ..... ...... .............. .... 80.000 TL. 

(i) Birleşik giderler A ve B ürünleri 
arasında üretim miktarlarına göre, X 
yan ürünü ise satış değerine göre 
dağıtılacaktır. 

Maliyetierin Ürünlere Dağıtılması 

(ii) ilgili maliyet döneminde A ürü­
nünden 2.400 birim, B ürününden ise 
2.000 birim üretilmiştir. 

(iii) A ve B ürünlerinin birim ma­
liyetleri 15 TUbirim, satış fiyatları ise 
25 TL/birimdir. ...._ 

(iv) A ve B birleşik ürünlerinin 
satış hasılatı 110.000 TL' dir. 

(v) X yan ürünün beklenen satış 
tutarı 25.000 TL'dir. 

(vi) Birleşik ürünlerin satış gideri 
olarak 25.000 TL. harcanmıştır. 

(vii) Yan ürünün satışıyla ilgili ola­
rak 5.000 TL. ek gider yapılmıştır. 

(viii) işletmede maliyetler, Evre 
Maliyet Yöntemi'ne göre sap­
tanmaktadır. 

Bu örnekteki verilere göre ma­
liyetlerin ürünlere dağıtılması ve mu­
hasebe işlemlerinin Gider Akış Şe­
masında gösterilmesi aşağıdak gi­
bidir. (işlemlerde rakamlar küçük tu­
tulmuş ve KDV dikkate alın­

mamıştır. ) 

Toplam Üretim Maliyeti 80.000 TL. 

Yan Ürün Satış Değeri (25.000 TL.) 

BirleŞik Ürün Net Maliyeti 55.000 TL. 

Toplam Üretim Miktarı 2.400 +2.000 4.400 Birim 

Birim Üretim Maliyeti 55.000 14.400 1.25 TUBirim 

A Ürününün Maliyeti 12.5 X 2.400 30.000 TL. 

B Ürününün Maliyeti 12.5 X 2.000 25.0b0 TL. 

Birleşik Ürün Net Maliyeti 55.000 TL. 
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GIDER AKIŞ ŞEMASI 

GEN.MUHASEBE MALIYET MUHASEBESI HESAPLARI 

HESAPLARI 

ligili Aktif Fonksiyonel Gider Fonksiyonel Gider Üretim ve Sonrası 

ve Pasif Hes. hesapları Yan. Hesapları Hesaplar 

lik Md. ve Ml D. lik. Md. ve Miz. Gd. D.I.M. ve M.G. Yansıt. Üretim Yarı Mamül. 

(150) (710) (711) (151 ) 

ı 30.000(1) (1 )30.000 ı 30.00(12) (12)30.000 ı 30.000(3) (3)30.000 

(4) 10.000 

Kasa D.lşçilik Gideri H. D. I şçilik G.Yanst.H. (5) 40.000 

(100) (720) (721) 80.000 80.000 (7) 

(10)110.0001 (2)10.000 110.000(13) (13)10.000 110.000(4) 

(11 ) 25.000 Mamüller H. 

Diğer Aktif Gen. Üretim Gid. Hes. Gen. Ür. Gid . Yansıt. H. (152) 

ve Pasif H. (730) (731) 

175.000(2) (2)40.000 140.000(14) (14)40.000 140.000(5) (7)5S.OOO ı 55.000(8) 

Paz.St. ve Dğ .Gid .H . P.S.D. Gid. Yansıt. H. Diğer Stoklar Hes. 

(760) (761) (157) 

(2) 25.000 125.000(15) (15)25.000 ı 25.000(6) (7)25.000 ı 25.000(9) 

SONUÇ HESAPLARI 
Yurt Içi Satışlar H. 

(600) 

(16) 135.000 

110.000 (1 O) 

25.000 (11 ) 

135.000 

Satılan Mamüller Maliyeti H. 

(620) 

(8) 55.000 55.000 (17) 

Diğer Satışların Maliyeti H. 

(623) 

(9) 25.000 ı 25.000 (18) 

Paz. Satış ve Dağıtım Gider H. 

(631) 

(6) 25.000 ı 25.000 (19) 

Dönem Kar-Zarar H. 

(17) 55.000 

(18) 25.000 

(19) 25.000 

105.000 

(690) 

135.000 (16) 

135.000 
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Brüt Satışlar 
- Yurt içi Satışlar 

Satış indirimleri 
Net Satışlar 

Satılan Mamüller Maliyeti 
- Satılan Mamül Maliyeti 
- Diğer Satışların Maliyeti 
Brüt Satış Karı 

Faaliyet Giderleri 
- Pazarlama Sat.Dağ.Gid. 
Faaliyet Karı 

Dönem Karı/Zararı 

GELIR TABLOSU 

135.000 

55.000 
25.000 

25.000 

2.1.1.2.2- Net Satış Değeri Yöntemi 

135.000 

135.000 

(80.000) 

55.000 
(25.000) 

30.000 

30.000 

Bu yöntemde; yan ürünlerin değerlendirilmesinde, yan ürüne ayrılma nok­
tasından sonra yapılan ek giderler de dikkate alınmakta ve ek giderler doğ­
rudan yan ürünün maliyetine verilmektedir. Yan ürünün değeri, brüt satış tu­

tarından ek giderlerin çıkarılmasıyla bulunmaktadır. (6) 

Yukarıdaki örneğin Net Satış Değeri Yöntemine göre çözümü aşağıda 
gösterilmiştir. 

Maliyetierin Ürünlere Dağıtılması 

Toplam Üretim Maliyeti 80.000 TL 

Yan Ürün Net Satış Değeri (20.000 TL) 

(25.000 - 5000) 

Birleşik Ürün Net Maliyeti 60.000 TL. 

Toplam Üretim Miktarı 2.400 + 2.000 4.400 Birim 

Birim Üretim Maliyeti 60.000 1 4.400 13.64 TUBirim 

A Ürününün Maliyeti 13.64 X 2.400 32.730 TL. 

B Ürününün Maliyeti 13.64 X 2.000 27.280 TL. 

Birleşik Ürün Net Maliyeti 60.000 TL. 
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GELIR TABLOSU 

Brüt Satışlar 
- Yurt içi Satışlar 
Satış indirimleri 
Net Satışlar 
Satılan Mamüller Maliyeti 
- Satılan Mamül Maliyeti 
- Diğer Satışların Maliyeti 
Brüt Satış Kim 
Faaliyet Giderleri 
- Pazarlama Sat.Dağ.Gid. 
Faaliyet Karı 

Dönem Karı/Zararı 

Gerek brüt satış değeri gerekse 
de net satış değeri yöntemlerinin 
karşılaştırılması neticesinde gö­
rülmektedir ki, net satış değeri yön­
teminde birleşik ürünlere yüklenen 
tutar, ek yan ürün maliyeti kadarfazla 
olmakta ve dönem karı, ek yan ürün 
gideri kadar azalmaktadır. 

Yan ürünlere maliyetten pay ve­
rilmesini esas alan yöntemlerden bi­
risi olan satış değerini esas alan 
yöntem, uygulanması bakımından 

kolay ve masrafsız bir yöntemdir. 
Fakat muhasebenin dönemsellik il­
kesine ters düşmektedir. Zira bu 
yöntemde, yan ürün maliyetlerinin 
hesaplanabilmesi için satışların ger­
çekleşmesi beklenmekte olup, sa­
tışların cari dönemde değil de ileriki 
dönemlerde gerçekleşmesi du­
rumunda, yan ürünlerin maliyet be­
delleri, cari dönem bilançosuna ak­
tarılamamaktadır (7). 

135.000 

60.000 
20.000 

30.000 

135.000 

135.000 
(80.000) 

55.000 
(30.000) 

25.000 

25.000 

2.1.2.- Piyasa Fiyatını Esas Alan 
Yöntem: 

Bu yöntemde yan ürünler, pi­
yasadaki emsal değeriyle üretim he­
sabından çıkarılmakta ve stoklara 
alınmaktadır. (8) 

Bu yöntem de bir önceki yöntem 
gibi uygulanması ucuz ve kolay olan 
bir yöntemdir. Ancak, daha çok üret~ 
tikleri yan ürünleri başka bir gider ye­
rinde girdi olarak kullanan iş­

letmelerde uygulandığı için, birleşik 

ürünlerin maliyetleri gerçeğe nazaran 
daha fazla gösterilmiş olacaktır. Zira, 
yan ürünler diğer ürünlerin ma­
liyetlerine, piyasadaki emsal değer 
üzerinden yüklenmektedirler. (9) 

2.1.1.2.1. bÖlümdeki örneğe; X 
yan ürününün piyasadaki emsal be­
delinin 28.000 TL. olduğu bilgisini 
ilave edersek, maliyetierin ürünlere 
dağıtılması ve muhasebe işlemleri şu 
şekilde olacaktır. 
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Mal iyetierin Ürünlere Dağıtılması 

Toplam Üretim Maliyeti 

(X) Yan Ürününün Değeri 

(25.000 - 5000) 

80.000 TL 

(28.000TL) 

Birleşik Ürün Net Maliyeti 52.000TL. 

Toplam Üretim Miktarı 2.400 + 2.000 4.400 Birim 

Birim Üretim Maliyeti 52.000 1 4.400 11.82 TUBirim 

A Ürününün Maliyeti 11 .82 x 2.400 38.360 TL. 

B Ürününün Maliyeti 11 .82 x 2.000 23.640 TL. 

B i rleşik Ürün Net Maliyeti 

Birinci evrede üreti len yan ürünün , 
ikinci evrede hammadde ve malzeme 
olarak kullanılması durumunda ya­
pı lacak olan muhasebe kaydı aşa­

ğıdaki gibidir. 

151- Yarı Mamüller Üretim H. 28.000 

- 2. Evre 

52.000 TL. 

ğe rlendirilmekte olup, bu değerden 
tahmini kar payları , dönem giderleri 
ve eğer varsa, yan ürün için yapı lan 

ek giderler düşülmek suretiyle kalan 
tutar, yan ürün maliyeti olarak ka­
yıtlara alınmakta ve toplam üretim 
maliyetinden düşülmektedir. 

151- Yarı Mamüller üretim H. 28.000 Yöntemin ; Yan ürün satış değeri 

-1 . Evre ile , yan ürün maliyetleri arasında belli 

Üretim hesabından çıkarılıp stok­
lara alınması durumunda ise şu şe­
kilde bir kayıt yap ıl ır . 

152- Mamüller H. 52.000 

- A Ürünü : 28.360 

- B Ürünü : 23.640 

157- Diğer Stoklar H. 28.000 

151- Yarı Mamüller üretim H. 80.000 

2.1.3- Piyasa Fiyatından Ha­
reketle Geriye Doğru Hesaplama 
Yöntemi 

Bu yönteme göre; faaliyet dö­
neminde ortaya çıkan yan ürünler, 
piyasadaki emsal f i yatları ile de-

bir oran aracılığıyla bağlantı kurması 
ve birleşik ürünlerin maliyetlerinin 
dağıtımında kullanılan yöntemlere 
çok benzemesi gibi nedenlerle, yan 
ürün maliyetlerinin değer açısından 
önem arzettiği durumlarda kul­
lanılması gerekmektedir. (1 O) 

Bu yöntemin uygulamasını aşa­

ğıdaki örnek üzerinde göstermek 
mümkündür. 

Örnek : 

Birleşik üretim yapan bir üretim 
iş letmesinin bell i bir faaliyet dö­
nemine ait maliyet bilgileri aşağ ıda 

ve rilmişt ir. 
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Direkt ilk Madde ve Malzeme Giderleri 

Direkt işçilik Giderleri 

Genel Üretim Giderleri 

Toplam 

Üretim Miktarı 

Üretim Giderleri Yan Ürün Ek 

Toplamı 

30.000 TL 

10.000 TL 

40.000 TL 

80.000 TL 

20.000 kg 

Giderler Toplamı 

5.000 TL 

2.000 TL 

8.000 TL 

15.000 TL 

6.000 kg 

Yan ürünlerin aynı dönemde tahmin edilen satış tutarları 28.000 TL'dir. 

Tahmin edilen bu tutarın %20'si kar payı , %10'u ise yan ürünlere isabet eden 

genel yönetim giderlerini içermektedir. 

Bu verilere göre ana ürün ve yan ürünlere ilişkin maliyetleri belirleyen he­

saplamalar ve üretilen ürünlerin stoklara alınmasıyla ilgili muhasebeleştirme 

işlemleri aşağıda gösterilmiştir. 

Ana Ürün Maliyeti 

- D.i.M. Malzeme Giderleri 

-D. işçilik Giderleri 

-Genel Üretim Giderleri 

Yan Ürün Satış Değeri 

Yan Ürün Ek Giderleri 

- D.i.M. Malzeme Giderleri 

- D.işçilik Giderleri 

- Genel Üretim Giderleri 

Yan Ürün Satış Değeri 

Üzerinden Hesaplanan 

- %20'1ik Kar Marjı 

- %10'1uk G.Y.G. 

Yan Ürün Birleşik Maliyet Payı 
Ana Ürün Birleşik Maliyet Payı 

152- Mamüller H. 

157- Diğer Stoklar H. 

151- Yarı Mamüller Üretim H. 

* 28.000 - 5.600 = 22.400 

* 80.000- 22.400 = 57.600 

80.000 

30.000 

10.000 

40.000 

28.000 

(15.000) 

5.000 

2.000 

8.000 

(8.400) 

5.600 

2.800 

4.600 (4.600) 

75.400 

57.600* . 

22.400* 

80.000 
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2.2- YAN ÜRÜNLERE MA-
LIYETIEN PAY VERMEYEREK YAN 
ÜRÜN NET SATIŞ GELIRLERINiN 
DoGRUDAN SONUÇ HESAPLARINA 

YANSlTlLMASI YÖNTEMi 

Bu yöntemde ise; gerek yan 

ürünler gerekse hurda ve artıkların 

ana ürünlere göre değeri çok ~.nem­

siz olduğundan, bunlara maliyetten 
herhangi bir pay verilmez. Dönemin 

arasında dağıtılır. Yan ürünler, 
hemen sattimaiarının mümkün ol­
madığı durumlarda, mu­
hasebeleştirilmeleri bakımından iz 
bedeli ile izlenir ve satıldıkça net 

satış geliri üzerinden doğrudan 

sonuç hesaplarına kaydedilir. (11) 

2.1.1 .2.1. bölümündeki örneği bu 
yönteme uyarlamak suretiyle, yön­
temin uygulanmasını bir örnek üze-

toplam üretim giderleri ana ürünler rinde göstermek mümkündür. 

Maliyetierin Ürünlere Dağıtılması 

Toplam Üretim Gideri 80.000 TL 

Yan Ürün Satış Tutarı 25.000 TL 

Yan Ürün Ek Satış Gideri 5.000 TL 

A Ürünü Miktarı : 2.400 birim 

B Ürünü Miktarı : 2.000 birim 

Toplam Üretim Miktarı 2.400 + 2.000 4.400 Birim 

Birim Üretim Maliyeti 80.000 1 4.400 

A Ürününün Maliyeti 18.18 x 2.400 

18.18 TUBirim 

43.635 TL. 

B ürününün Maliyeti 18.18 x 2.000 

Birleşik Ürün Net Maliyeti 

152- Mamüller H. 
- A Ürünü : 43.635 
- B Ürünü : 36.365 

151- Yarı Mamüller Üretim H. 

36.365 TL. 

80.000 TL. 

80.000 

- Üretilen Ürünlerin Stok Hesabına Alınması 

100- Kasa H. 28.000 
600- Yurt içi Satışlar H. 

- Yan Ürünün Peşin Bedelle Satışı 

631- Pazarlama Sat. Dağ . Giderleri H. 5.000 

80.000 

28.000 

761- Paz.Sat.Dağ . Gid. Yansıtma H. 5.000 
-Yan Ürün Ek Satış Giderlerinin Sonuç Hesaplarına yansıtılması 
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3- SONUÇ 

Bazı üretim işletmelerinde , üre­
tilmesi hedeflenen ana ürünlerin yanı 
sıra, zorunlu olarak bir takım ürünler 
de üretilmektedir. Bu ürünlere ge­
nellikla Yan Ürün denmektedir. 

Yan Ürün maliyetlerinin he­
saplanmasında da bir takım yön­
temler mevcuttur. Bu yöntemler 
temel olarak ikiye ayrılmaktadır. 

Bunlardan ilki ; Yan Ürünlere Ma­
liyetten Pay Verilmesini Esas Alan 
Yöntemdir. Bu yöntemde genel ola­
rak yan ürünler, ya satıldıkları zaman 
elde edilen hasılat üzerinden ma­
liyetlendirilirler ya da satılsın veya 
satılmasın, piyasadaki emsal de­
ğerleri üzerinden maliyetlendirilirler. 

Bir diğermaliyetlendirme yöntemi 
ise, yan ürünlerin piyasadaki emsal 
değerlerinden, üretimin ger­
çekleşmesi için yapılan ek ma­
liyetlerin ve de kar marjı toplamlarının 
çıkarılmasını içermektedir. 

Konuyla ilgili olarak yapılan kap­
samlı bir anket araştırmasına göre 
{12) Tek Düzen Hesap Planı 

(TDHP)'na tabi olan işletmelerin 

%35.3'ü,Sermaye Piyasası Kurulu 
(SPK) Hesap Planına tabi olan iş­

letmelerin %38.2'si ve toplamda da 
ülke genelindeki işletmelerin %73.5'i, 
Yan Ürünlere Maliyetten Pay Ve­
rilmesini Esas Alan Yöntemi seçmiş 
bulunmaktadırlar. 

Söz Konusu yöntemi seçen iş ­

letmelerin %60' ı Satış Değeri Yön-

temini {%40 ' ı Brüt, %20'si Net Sat ı ş 

Değe r i Yöntemi), % 1 6'sı Piyasa Fi­
yat ı nı Esas Alan Yöntemi, %24'ü ise, 
Piyasa Fiyatından Hareketle Geriye 
Doğru Hesaplama Yöntemini be­
nimsemişlerdir. 

Yine, Yan Ürünlere Maliyetten 
Pay Verilmesini Esas Alan Yöntemi 
seçen işletmelerin %57.1 'i , yan ürün­
lerin satışından elde ettikleri hasılatı 
Satış Değeri içinde, %21.4'ü satılan 
malın maliyetinden düşürülmek su­
retiyle ve %21.5'i de diğer gelirler 
grubunda göstermektedirler. 

Ayrıca bu araştırmaya göre, do­
kuma ve giyim sanayiin, Brüt Satış 
Değeri Yöntemini, gıda sanayiinde 
Piyasa Fiyatından Hareketle Geriye 
Doğru Hesaplama Yöntemini en yük­
sek payla kullandıkları an­
laşılmaktadır. 

Yan ürünlerde maliyet hesaplama 
yöntemlerinden ikincisi ise, Yan 
Ürünlere Maliyetten Pay Vermeyip, 
Yan Ürün Net Satış Gelirlerinin doğ­
rudan Sonuç Hesaplarına Yan­
sıtılmasını Esas Alan Yöntemdir. 

Bu yöntem ise, genelde yan ürün 
değerle rini n ana ürünlere göre çok 
düşük olduğu durumlarda tercih edil­
mekte olup, yine söz konusu anket 
araştırmasına göre, TDHP'na tabi 
olan iş letmelerin %8.2'si, SPK Hesap 
Planına tabi olan iş letmelerin 

%17.7'si ve toplamda da ülke ge­
nelindeki iş letmelerin %26.5'i bu 
yöntemi seçmiş bulunmaktadır. 
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