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GIRIŞ 
Forfaiting, kredili olarak bir malın veya hiz­

metin ihraç edilmesi dolayısıyla elde edilen tah­
sil hakkının, sözkonusu hakkı elinde bulunduran 
ihracatçıya rücu etmeksizin forfaiter adı verilen 
kuruluş tarafından satın alınmasıdır. 

Forfaiter; alacak hakkını sabit bir faiz ve 
komisyon ödemesi karşılığı satın alan ve banka 
ya da finans kurumu statüsünde kurulmuş olan 
bir işletmedir. 

Tanımlerdan da anlaşılabileceği gibi forfa­
iting; bir bankanın veya finans kurumunun dış ti­
caret hizmetleri ile ilgili olarak, ihracatçının ala­
caklarını ve bu alacaklara bağlı olan riskleri yük­
lenmesi işlemidir. 

Bir forfaiting işleminin unsurları aşağıdaki 

gibidir. 

ı-ihracatçının elinde bulunan alacakların 
forfaiter tarafından satın alınması, 

2-Forfaiter'ın alacakları satın alırken risk 
üstlenmesi, 

3-Forfaiter'ın alacakların tahsil edilerne­
mesi durumunda ihracatçıya rücu hakkının ol­
maması.1 

Bu yolla ihracatçı senedin vade sonunda 
ödenmeme riskinden kurtulmaktadır. 

Her çeşit alacak forfaiting işlemine konu 
edilebilirse de, uygulamada emre yazılı senet ve 
poliçe şeklindeki ticari alacaklar daha güvenli 
olduklarından tercih edilmektedirler. Forfaiting 
veren kuruluş, belli bir iskonto oranı üzerinden 

devraldığı senet veya poliçe şeklindeki alacak-

ların karşılığında, teminat olarak banka garantisi 
talep etmektedir. 

Forfaiting işleminde ithal edilecek malın 
bedeli , bu malın ekonomik ömrüne yayılarak 
taksitlerle ödenmektedir. Önce ithalatçı ve ihra­
catçı firmalar arasında bir ticari anlaşma yapıl­
makta, fiyat ve ödeme planı saptanmaktadır. it­
halatçı malları teslim almakta, banka garantisini 
de sağladıktan sonra borç senetlerini banka 
aracılığı ile ihracatçı firmaya iletmektedir. 

Peliçeler ihracatçı firma tarafından hazır­
lanmakta, ithalatçı firma tarafından kabul edil­
mekte ve garantör banka tarafından garanti 
edilmektedir. Garantör ile ithalatçı firma arasın­
da tazminat anlaşması bulunmakta, bu durum 
forfaiter'ı ilgilendirmemektedir. Forfaiting piyasa­
sında, peliçeler "rücusuz" olarak üç kez ciro edi­
lebilmektedir. 2 

1 FORFAITING IŞLEMLERININ TARIHSEL GELI-
ŞIMI 

Poliçe ve bono, vb. borç araçlarının satıcı­
dan (ihracatçı) rücusuz satın alınması ikinci Dün­
ya Savaşından sonra önem kazanmıştır. Uluslar 
arası ticaretteki geniş tecrübesiyle Zürih Bankacı­
lar Birliği, ABD' den eski Doğu Avrupa ülkelerine 
satılan hububatın finansmanında öncülük yap­

mıştır . Uluslar arası orta vadeli finansman talebi­
nin karşılanmasında ilk forfaiting işlemi, 1962 yılın­
da ABD' den, daha sonra eski Sovyetler Birliği'ne 
satılmak üzere, Almanya'ya yapılan hububat ih­
racatında gerçekleştirilmiştir. ABD firmalarının 

mal bedelini peşin istemelerine mukabil eski Sov­
yetler Birliği'nin kredili mal satın alma konusunda 
ısrarlı oluşu, o yıllarda isviçre bankalarını, Sovyet­

ler Birliği'nin borç senetleri karşılığı ABD'li ihracat-
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çıların alacaklarını satın alma yöntemine yönelt­
miştir. Böylece. uluslar arası bankacılık merkezle­
rinden birisi olan isviçre 1962 yılında forfaiting iş­
lemlerine öncülük etmiş olup. eski Sovyetler Birli­
ği garantisi olan Dış Ticaret Bankası'nın orta va­
deli poliçeleri. isviçre bankaları tarafından iskon­
to edilerek ihracat bedelleri ABD'li ihracatçı fir­
malara ödenmiştir. Forfaiting. daha sonra yatırım 
malları ticaretinde kullanılan orta vadeli bir fi­
nansman yöntemine dönüşmüştür . Euro-pazar­
ların da gelişmesi sonucu 1970 yılından itibaren 
ingiltere. forfaiting faaliyetlerin en önemli merke­
zi olmuştur . Zira. isviçre'de tüm finansman kuru­
luşlarının işleme tabi tuttukları ciro edilebilir bel­
gelerin damga vergisine tabi oluşu. ingiltere'de 
ise bunun sözkonusu olmayışı. forfaiting işlemleri­
nin Londra' da yoğunlaşmasına sebep olmuştur. 
Forfaiting işlemlerinde üçüncü sırada yer alan Al­
manya'yı sırasıyla ABD. Kanada. G.Kore ve Latin 
Amerika Ülkeleri izlemektedir. 

Dünyanın önde gelen forfaiting kuruluşları 
arasında ilk sırada yer alan "London Forfaiting" 
tarafından düzenlenen bir listeye göre; 115 ülke­
ye vadeli mal satışının peliçeleri iskonto edilebil­
mektedir. Bu ülkelere yapılacak vadeli satışların 
iskonto edilebilme süreleri de ülkeden ülkeye 
göre bir ila on yıl arasında değişmektedir. Örne­
ğin; "ABD. Kanada, Japonya, Almanya, Fransa, 
isviçre ve ingiltere" gibi ülkelere yapılacak on yıl­
lık vadeli satışların peliçelerini iskonto ettirebil­
mek mümkün iken bu süre "Hollanda. Norveç. 
Portekiz. ispanya. isveç ve Polonya" gibi ülkeler­
de yedi yıla inerken. "Türkiye, Slovakya. Güney 
Afrika Cumhuriyeti ve Tunus" gibi ülkeler için po­
liçelerin iskonto süreleri beş yıla kadar inmekte­
dir. Sözkonusu sürelerin tayininde, bu ülkelerin 
ekonomik ve siyasal yapılarından kaynaklanan 
riskler rol oynamaktadır. Günümüzde ülkelerin 
çoğu ihracatın finansmanında forfaiting'den 
daha fazla yararlanılması için ihracatçılarını teş­
vik etmeye başlamışlardır . Forfaiting, halen, dün­
ya ticaretinin küçük bir bölümünü(% 1/4) kapsa­
masına rağmen etkinliğini arttırarak sürdürmekte 
ve büyük tutarlardaki kredili satışların orta vadeli 
finansmanına yardımcı olmaktadır.3 

Forfaiting işlemleri son yıllarda özellikle ya-
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tırım malları ile bazı tüketim malları ve tüm hizmet 
alım satımlarını kapsayacak boyutlara erişmiştir . 

Bu süreçte vadeler kısalmış ve küçük ölçekli iş­

lemler (100.000$) için bile finansman sağlanma­
ya başlanmıştır .4 

2 FORFAillNG IŞLEMLERININ ÖZELLIKLERI 

2.l.Temlnat: 

Forfaiting ' de, alacak hakkını satan. ciro 
ederken "müracat edilemez" şerhini koyarak va­
de sonunda alacağın tahsil edilernemesi duru­
munda müracat hakkını kaldırarak. tahsil edii­
meme riskine karşı kendini korumuş olmaktadır. 

Forfaiting işleminde borcu garanti edenler 
genellikle bankalar olmaktadır. iskonto işlemi bir 
banka veya finans kuruluşu tarafından yapıl­

maktadır. Alacak hakkını satan genellikle ihra­
catçıdır. Sözkonusu işlemle tahsil edilmeme riski 
ve tahsil yükümlülüğü de bankaya (forfaiter) ait 
olmak üzere alacağını peşin para karşılığında 
satma ktadır. 

ithalatçı birinci sınıf riski olmayan bir borçlu 
olmadığı sürece. satın alınan alacağın. aval ve­
ya kayıtsız şartsız ve cayılamaz bir banka garan­
tisi ile güvence altına alınmış olması gerekmek­
tedir. 

Alacak hakkını satın alanın (forfaiter) ala­
cağın vadesinde tahsil edilmemesi halinde ala­
cak hakkını satana karşı müracat hakkının bu­

lunmaması böyle bir güvenceyi zorunlu kılmak­
tadır . 

2.2.Vade: 

Forfaiting esas itibariyle orta vadeli işlemler 
için uygulanmakta. bu süre genellikle 6 ay ile 5 
yıl arasında değişmektedir. 

2.3.Forfalt1ngde Kullanılan Senet Tipleri: 

Forfaiting ' de genellikle satın alınan ala­
caklar; lehdara ödenmek üzere borçlu tarafın­
dan keşide edilen emre yazılı senetler ile lehdar 
tarafından borçlu üzerine çekilen ve borçlunun 
kabul ettiği peliçeler şeklinde senede bağlanmış 

alacaklardan oluşmaktadır . 

2.4.lskonto: 

Forfaiter'ın senedi almasından sonra iskon-
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to aşamasına gelinmektedir. iskonto işlemi, se­
nedin nominal değeri dikkate alınarak, üzerinde 
mutabık kalınan vadeler itibariyle ve kararlaştırı­
lan bir iskonto üzerinden gerçekleştirilmektedir. 

Forfaiting'de ticari senedin (poliçe veya 
bononun) satın · alınması, peşin olarak faiz öden­
mesini gerektirir. Diğer bir deyişle banka (forfa­
iter), kredinin vadesini gözönünde tutarak sabit 
bir faiz haddi üzerinden senet tutarını iskonto et­
mekte, böylece kredi süresine ilişkin faiz peşin 
olarak senet tutarından indirilmektedir. 

Böylece ihracatçı forfaiting işlemi ile kredi­
li mal satışını, peşin ödeme şekline dönüştürmek­
tedir. Sattığı malın bedelini nakit olarak alan ih­
racatçı, kendi açısından işlemi bitirmekte ve for­
faiter ile yaptığı anlaşma gereği, senedin ithalat­
çıdan tahsili aşamasında ithalatçı ile forfaiter 
arasında doğabilecek anlaşmazlıklardan dolayı 

herhangi bir sorumluluğu kalmamaktadır. 5 

3 FORFAITlNG IŞLEMLERININ IŞLEYişi 

Forfaiting işlemlerinde kullanılan belgeler 
şunlardır: 

• Alış sözleşmesi veya akreditif metni, 

• Belgeleri akreditif metninde istenilenlerle 
uygunluğunun ihracatçı veya ithalatçının ban­
kası tarafından onaylanmış olması, 

• ithalatçının bankasının taahhüdü, 

• Aval verilmiş veya garanti edilmiş poliçe 
ya da bonolar, 

• imza sirküleri, 

• Temlik mektubu ya da ithalatçının ban­
kasının tasdiki. 

Bu belgelerle yapılacak forfaiting işlemleri­
nin işleyişini şu şekilde özetlemek mümkündür: 

1-Forfaiter. ihracatçıdan aşağıdaki bilgi ve 
belgeleri ister: 

• Forfaiting finasmanı konusunda talep et­
tiği krediye ilişkin yazılı olarak bir talep mektubu, 

• ihraçatçının elindeki bono, paliçe ya da 
senetierin vadesi, 

• ithalatçıya ilişkin detay bilgilerin yer aldı­
ğı,bilgilendirme formu ya da dosyası, 

• ithalatçıya teminat verecek olan banka-

nın adı ve bulunduğu ülkeye ilişkin bilgilendirme 
formu ya da dosyası, 

• ihracata konu olan mal veya hizmetlerin 
cinsi, miktarı ve tutarı, 

• Poliçe ve bonoların tutarı, vadeleri ve 
bunların ödenecek yerleri, 

• Sevkiyata ilişkin belgelerin son teslim tari-
hi. 

2-Forfaiter ihracatçıdan aldığı bilgilere da­
yanarak, ön sözleşmede yer almayan tüm diğer 
unsurları teyit eden bir taahhüt mektubunu ihra­
catçıya verir. 

3-Forfaiting ile satış tutarının tamamının fi­
nanse edilmesi mümkün ise de genellikle satış 
sözleşmesi imzalandıktan sonra ithalatçı ihracat­
çıya %10-%20 bir ödemede bulunur. Malların 

sevkini takiben bakiye için banka aracılığıyla se­
net düzenlenir. ihracatçı, satıştan doğan alaca­
ğını kısmi ödemeler halinde aşamalı olarak öde­
me planına bağiatmayı hedeflemelidir. Böylece 
ihracatçı forfaiter' a sunulacak bir dizi senede 
ulaşmış olacaktır. 

4-ithalatçı üzerine keşide edilen bu poliçe, 
bono ya da senetleri kendi bankasına ibraz ede­
rek aval alır. Burada asıl önemli husus, aval veren 
aval bankasının ihracatçının bankası ya da for­
faiter tarafından da tanınan ve uluslar arası nite­
liği ve işlem gerçekleştirme yeteneğine haiz olan 
bir banka olma zorunluluğudur. Aval işlemlerinin 
tamamlanmasını takiben ithalatçı, kendi banka­
sının düzenlemiş olduğu garanti mektubu ile be­
raber poliçe, bono ya da senetleri ihracatçıya 
gönderir. 

S-ihracatçı kendisine gönderilen bu kıy­
metli vesaiki forfaiter' a kendisine rücu edilme­
mesi şartı ile ciro eder. Yalnız, ihracatçının forfa­
iter'a düzenlemiş olduğu poliçe, bono ya da se­
netler ibraz edebilmesi için ithalatçının ülkesine 
ilişkin kambiyo mevzuatını, geçerli bono ve poli­
çe şekillerini, aval alma-aval verme kurallarını iyi 
bilmesi gerekmektedir. Aksine bir durum mal ve­
ya hizmet ödemelerini etkileyebileceğinden, ku­
rallara riayet edilmeden düzenlenen bono, poli­
çe ve senetierin forfaiter tarafından rücu edil­
memek şartı ile kabul edilmesi zorlaşacaktır. 
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6-Forfaiter önceden belirlediği bir risk primi 

üzerinden poliçe. bono ya da senetleri iskonto 
ederek, iskontolu senet bedellerini i hracatçıya 

öder. Risk primi doğrudan ya da dolaylı olarak 
ihraç mallarının veya hizmetlerinin fiyatına yansı­

tılacağından ihracatçı. forfaiter'ın yüksek risk pri­
minin ithalatçı tarafından kabul edilip edilmeye­
ceğini önceden araştırmalıdır . 6 

4 FORFAITING FINANSMAN TEKNIGININ TA­
RAFLARlNA SAGLADIGI AVANTAJ VE DEZAVAN­
TAJLAR 

4.l.lhracat YönOndan Avantajlan: 

• Forfaiting işlemi ile ihracatçıya sabit faiz­
li bir finansman sağlanmış olmaktadır . Bu neden­
le ihracatçı değişen faiz oranlarından etkilen­
mez. 

• işlem ile ihracatçıya sağlanan finans­
man forfaiter tarafından rücu hakkı olmadan 
sağlanmaktadır . Bu ileride ortaya çıkabilecek 
olumsuzluklardan ihracatçının hiçbir şekilde etki­
lenmeyeceği anlamını taşımaktadır . 

• Bu işlem sayesinde. ihracatçı vadeli satış 
yapmış olmasına rağmen bu satışi hemen nakde 
dönüştürmüş olmaktadır. Bu durumun firmanın li­
kiditesini arttırıp, borçlarını azaltmaya veya yeni 
yatırımlar için finansman sağlama olanağını artı­
racağı aşikardır . 

• ihracatçı alacağını tahsil etmek veya 
önceden itrıaıatçı haKKında bilgi toplamak, ülke 
risklerini değerlendirmek gibi zaman al ıcı işlerden 

kurtulmuş olur. 

• ihracatçı vadeli alacakla ilgili bir çok risk­
ten kurtulmuş olur. Örneğin. kur riski. paranın 
transfer edilernemesi riski gibi. 

• Finanse edilecek işlerle ilgili bir alternatif 
sunması bakımından hareket alanını genişletmiş 
olmaktadır . 

• Kredi işlemi çok çabuk gerçekleşmekte­
dir. Garantörün forfaiter tarafından kabul edile­
bilir olması halinde işlemler b irkaç saat içinde ta­
mamlanmakta diğer kredi sözleşmelerindeki 

uzun prosedürlere gerek kalmamaktadır. 

• Forfaiting işlemi d iğer ticari borçlanmala­
rın aksine gizlilik içinde yürütülmektedir. 
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• ihracatçı finansman yükünü bildiği için. 
böyle bir vadeli satışta finansman yükünü tama­
men veya kısmen ithalatçıya aktarabilir. 

• Bilançoda alacaklar gözükmediği için 
yeni krediler bulabilme imkanına sahiptir. 

4.2. Ihracat YönOndan Dezavantajlan: 

• ihracatçı borç araçlarının doğru hazır­
lanması ve garanti edilmesini sağlamalıdır. Bu 
konudaki sorumluluk aslında ona düşer . Bu se­
beple ithalatçı ülkenin bono, poliçe. garanti ve 
aval konusundaki mevzuatını yeterince bilmeli­
dir. Fakat uygulamada bu husustaki sorumluluk 
yine forfaiter' a yüklenmektedir. 

• ihracatç ı . ithalatçın ı n garantörünün gü­
venilir olduğu hususunda forfaiter' ı ikna etmekte 
zorluk çekebilir. 

• Bu finansman yöntemi diğerlerine oranla 
daha pahalıdır . Çünkü tüm riskleri forfaiter yük­
lenmiş olmaktadır . 

4.3.lthalatçı YönOndan Avantajlan: 

ithalatçı açısından da muamelelerin basit 
olması ve hızlı yürümesi ve sabit faizli finasman ni­
teliği, önemli avantajlardır. Bir diğer kolaylık ise, 
ödemeler hemen olmadığı için. ithalatçının kre­
di sınırının tüketilmesi daha az olacaktır. 

4.4.lthalatçı YönOndan Dazavantajlan: 

Sözkonusu aval ve garantilerin ithalatçının 
kredi limitini bir ölçüde azaltması . ithalatçının ga­
ranti ücreti ödemesi ve forfaiter'ın uyguladığı 

yüksek marjlar dezavantajlar olarak sayılabilir. 

4.5.Forfalter YönOndan Avantajlan: 

işlemin belgelerinin oldukça basit ve kolay 
hazırlanabilir olması. satın alınan aktiflerin ikincil 
piyasada değerlendirilmesinin oldukça kolay ol­
ması. itha l atçı ve ihracatçı açısından dezavan­
taj olan yüksek marjlar forfaiter açısından avan­
tajdır. 

4.6.Forfalter YönOndan Dezavantajlan: 

• Forfaiter. ödemelerindeki bir aksama du­
rumunda, herhangi bir tarafa başvuramamak­
tadır. 

• Forfaiter. müşterisinin iş yaptığı ülkelerin 
konuyla ilgili mevzuatlarını iyi bilmelidir. 
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• Garantörün kredi değerliliğini kontrol et­
me sorumluluğu forfaiter' a düşmektedir. 

• Forfaiter poliçe ve bonoların ödenmesini 
hıziandırma imkanına sahip değildir. 

• Forfaiter tüm riskleri üstlenmektedir. Bu 

riskler, faiz, kur riski ve alacağın transfer edilme­

me riskleridir. 

4.7.Garantör V OnOnden Avantajlan: 

Garantörün muameledeki diğer taraflar 

kadar faiz geliri elde etmesi ve hizmetleri için de 

ücret alması avantajlarıdır. 

4.8.Garantör V OnOnden Dezavantajlan: 

Garantör, garanti ettiği borcu mutlak su-
retle ödemek durumundadır,? 

5 FORFAITlNG MALIYETLERI 

5. ı .Iskonto Mallye11: 

Vadeli alacağın peşin ödenmesi ve tüm 

riskierin üstlenilmesi karşılığı alınan iskonto oranı­

dır. işlemin yapıldığı döviz cinsine, ithalatçının 

bankasının bulunduğu ülke ve aval veren banka 
riskine göre değişir . 

5.2.Tahsllat saresl: 

Paliçenin vadesinden geç ödenmesi ha­

linde ortaya çıkacak maliyeti karşılamak ama­
cıyla vadeye eklenen fazla gün sayısı 'tahsilat sü­

resi' olarak tanımlanır. 

5.3.Tahsllat Komisyonu: 

ihracatçının veya ithalatçının, forfaiting iş­

lemini gerçekleştirinceye kadar aldığı teklifin sa­

bit kalmasını sağlamak amacıyla forfaiting şirke­

tine ödediği komisyondur. 

ÖRNEK8 

2.000.000 S'luk bir forfaiting işleminde satı­

cının forfaiting şirketine 5 ayrı banka availi poliçe 

verdiğini ve bu poliçelerin her birinin 400.000 S 
olduğunu farz edersek: 

o/o lO basit faiz ve %0,5 taahhüt komisyonu 

üzerinden anlaşma sağlanmış ve poliçe vadele­
ride bugünden itibaren 4, 8, 12, 16, 20 ay sonra 

ise, 

0-4 ay arası 

4-8 ay arası 

8- 12 ay arası 

12-16 ay arası 

16-20 ay arası 

Toplam iskonto tutarı 

Komisyon 

Toplam forfaiting gideri 

2,CXXl,OOO'lO"'o'(120/360)= $66,667 

1,600,00J*1 0%*(120/360)= $53,334 

l,200,CXXl*10%'(120/360)= $40,CXXl 

800,000'10%*(120/360)= $26,667 

400,000'10%'(120/360)= $13,334 

$200,002 

10,000 

$210,002 

Müşteriye ödenecek tutar $1,789,998 

6 FORFAITlNG IŞLEMLERININ VERGILENDI­
RILMESI 

Forfaiting işlemleri özü itibariyle faktoring iş­
lemleri ile aynıdır. Bu nedenle vergilendirilmesine 
yönelik ayrı bir anlatıma gerek duyulmamıştır. 
Ayıncı özellik muhasebe işlemlerinde açıklanmış­
tır.(Faktoring konusu ile ilgili olarak dergimizin 78. 
sayısında yer alan yazımıza bakılabilir.) 

7 FORFAITlNG IŞLEMLERININ MUHASEBELEŞ­
TlRILMESI 

Forfaiting işlemleri temelde faktoring iş­

lemlerinden farklı yanı yoktur. Her iki finansman 
tekniği arasındaki farkları şu şekilde sıralamak 

mümkündür. 

ı-Faktoring, 90-180 gün vadeli tüketim 
malları ihracatının finansmanına yöneliktir. Forfa­
iting ise, 6 ay ile 7 yıl vadeli yatırım mallarının ih­
racat finansmanında kullanılmaktadır. 

2-Faktoring'in her türlü para birimi ile uygu­
lanabilirliği görülürken, forfaiting daha çok ABD 
Doları, Alman Markı ya da isviçre Frangı ile uygu­
lanmaktadır. 

3-Faktoring gerek ulusal. gerekse uluslar 
arası piyasada kullanılırken forfaiting yalnızca 

uluslar arası piyasalarda kullanılır. 

4-Faktoring işlemlerinde bir risk dış satırncı 
üzerinde kalmakta, faktor kuruluşlarca genellikle 
alacağın %80'inin tahsil riski üstlenilmektedir. For­
faiter ise, alacağın tamamını kapsayan tahsil ris­
kini üzerine almaktadır. 

5-Faktoring politik risk ile transfer riskini içer­
mez, forfaiting' de ise bu riskler forfaiter tarafın­
dan üstlenilir. 

6-Faktoringde ticari risk borçlunun ya da ti-
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cari senede aval verenin ödeme güçlüğü içine 
düşmesinden veya ödeme niyetinde olmama­
sından doğan risk belli bir komisyon mukabilinde 
faktor kuruluşca üstlenilirken forfaiting' de bu risk 
ihracatçıyı ilgilendirmeyip doğrudan doğruya 
forfaiter'ın sorunu olmaktadır. 

7 -Faktoring· de ikincil piyasa işlemi yoktur. 
Forfaiting'de ise, ticari senetierin ikincil pazarlar­
da alım satımı mümkündür.9 

Görüldüğü üzere, her iki finansman tekniği 
aynı temel işieve sahiptir. Her iki yöntemde de bir 
alacağın başka bir tarafa devri sözkonusudur ve 
bu devir karşılığında, ilk alacak sahibine, borç kar­
şılığında kaynak oktarımında bulunulmaktadır. 10 

Forfaiting işlemlerinin temelde faktoring iş­

lemleri ile aynı mahiyette olması nedeniyle bu iş­

lemlerin muhasebeleştirilmesi faktoring işlemlerinin 

muhasebeleştirilmesiyle aynıdır. Farklı olan kısım ise, 
yabancı paralı senetiere ilişkin muhasebeleştirme iş­
lemleri ile çeşitli ithalat ve ihracat şekilleri itibariyle 
muhasebeleştirme işlemleri üzerinde durulacaktır. 

ı-Yurtdışına Satış Yapılması: 

Yurtdışına yapılan satış dolayısıyla alacaklı 

olunan ithalatçı firmanın bu borcunu ödediğin­
de "120-ALACAKLAR HESABI" fatura tarihindeki 
ya da Gümrük Beyannamesinde yer alan tescil 
tarihindeki döviz alış kuru ile alacak olarak kay­
dedilecektir. Yurtdışı alacağın tahsil tarihindeki 
döviz alış kuruna göre değeri ile fatura tarihinde­
ki değeri arasındaki fark "601-YURTDIŞI SATlŞLAR" 

hesabına ihracat kur gelirleri ya da ihracat kur 
giderleri olarak kaydedilir. 

2-Yct:>aıa Pera Ozeıtıden Br Senedı Annası 

Yabancı para cinsinden senet alındığında 
yapılacak kayıt 

_______________ / ______________ __ 
121-Aiacak Senetleri 
121 .10 Yabancı Paralı Alacak Senetleri 
121 .Ol DM Cinsinden Alacak Senetleri 

120-Aiıcılar 

120.ıo Yurtdışı Alıcılar ______________ / ______________ _ 
Yabancı paralı bir senedin ciro edilmesi ve 

tahsilatı 
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Ciro edilmesi 
______________ / ______________ __ 
320-Satıcılar 

ı21-Aiacak Senetleri 
121 .10 Yabancı Paralı Alacak Senetleri 
121 .Ol DM Cinsinden Alacak Senetleri 

_________________ / ____________ __ 
Tahsil Edilmesi 
______________ / ______________ _ 
ı 02-Bankalar 

12ı -Aiacak Senetleri 
121. ı O Yabancı Paralı Alacak Senetleri 
ı21 .O ı DM Cinsinden Alacak Senetleri 
646-Kambiyo Karları ______________ / ______________ _ 

SONUÇ 

Forfaiting tarafiara daha çok avantajlar 
sunan modern finansman tekniklerinden birisidir. 
Alternatif oluşturması bakımından firmaların özel­
likle ihracatçıların finansman kaynaklarında 

hareket alanlarını genişleten bir işieve sahiptir. 

Forfaiting sunduğu olanaklar itibariyle 
güvenli ticaret yapma ve ihracatçıyı kur ve faiz 
risklerinden koruma olanağını sunması yanında 
yatırım mallarının ithalatında da yabancı kurum­
ların daha güvenli satış yapmalarını sağladığın­
dan diğer ülke şirketlerinin çekincelerini ortadan 
kaldırma ktadır. 
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