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PROMOSYON, ESANTIYON ve NUMUNE MALLARIN
TESLIMINDE BELGE DUZENI, BU MALLARIN
TESLIMININ KDV KARSISINDAKI DURUMU ve
MUHASEBELESTIRILMESI

Levent EMRE ©

1 - GIRIS

Ticari hayatin icerisinde nihai amaci kar elde
etmek olan isletmelerin, hem faaliyetlerini strdu-
rebilmek, hem kendilerini musterilerine daha iyi
tanitabilmek hem de diger firmalarla rekabet
edebilmek amaciyla gesitli pazarlama stratejileri-
ne bagvurduklan gorilmektedir. Isletmelerin bu
amaclarina ulasabilmek icin basvurduklari strate-
jiler icerisinde kuskusuz &nemli yer tutan bir uy-
gulama da, musgterilerine promosyon, esantiyon
ve numune Uriinler vermek seklinde uyguladikla-
r pazarlama stratejisidir.

Kelime anlami olarak Tirk Dil Kurumu

(TDK)' sozlligunde “6zendirme” anlami tasiyan
promosyon, satisi yapilan malin yaninda ya o
mal ile ayni malin ya da bagka bir malin bedelsiz
olarak musteriye verilmesidir. Ayni sézlikte “bir
malin niteligini belirtmek, ozelliklerini goster-
mek amaciyla parasiz verilen veya gonderilen

mal ya da 6rnek” anlamlarini tasiyan esantiyon

© Vergi Denetmeni
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ise isletmelerin genellikle bayram, yilbasi gibi
ozel gunlerde kendi tanitimlarini yapmak gaye-
siyle bedelsiz olarak musterilerine verdikleri ka-
lem, ajanda benzeri trtnlerdir. Numune ise TDK
sozlugunde “herhangi bir maddenin butin 6zel-
liklerini iceren kiguk bir kismi, 6rnek” gibi an-
lamlari tagimakta olup yine isletmelerin satisin
yaptiklar mallari tanitmak icin malin kigtk bir
kismini musterilerine bedelsiz gondermeleridir.
Yukarida da tanimlarini yaptigimiz, isletmeler
icin onemli bir pazarlama stratejisi olan promos-
yon, esantiyon ve numune trtinlerin masterilere
teslimlerinde belge diizeninin nasil olmasi gerek-
tigi, bu teslimlerin KDV karsindaki durumu ve
muhasebelestirilmesinin nasil olmasi gerektigi
hususu makalemizin konusunu olusturmaktadir.

2- PROMOSYON, ESANTIYON ve NUMUNE

URUNLERIN TESLIMINDE BELGE DUZENI

Vergi Usul Kanunu’nun 229 ve izleyen mad-
delerinde mal ve hizmetlerin satisi esnasinda
dizenlenmesi gereken belgelere yer verilmistir.
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Fakat Vergi Usul Kanunu’nda promosyon, esanti-
yon ve numune Urtinlerin tesliminde diizenlen-
mesi gereken belgelerle ilgili bir dizenlemenin
olmadigini gormekteyiz. Yine 50 Seri No’ Iu
KDV Genel Tebligi’'nde bu urinlerin teslimleri-
nin KDV kargisindaki durumlarina deginilmis, fa-
kat belge duzeni ile ilgili bir dizenleme yapilma-
mistir.

Konuyla ilgili olarak promosyon drtnlerle il-
gili izmir Defterdarligi tarafindan verilen
06.03.1997 tarih ve 3030 sayili Mukteza’'da “ Fa-
tura satilan emtia veya yapilan is karsiliginda em-
tiayl satan ya da isi yapan tarafindan diizenlen-
mesi zorunlu bir vesikadir. Ancak asil malla be-
raber satiglan hizlandirmak amaciyla promosyon
olarak verilen Granler icin satis hikmiinde olma-
dig1 ve bir bedel 6demesi gerekmediginden fatu-
ra duzenleme zorunlulugu yoktur. Bu tir pro-
mosyon Urlnler icin fatura dizenlenmesi gerek-
tiginde bedel yazilmadan asil malin promosyon
artint oldugu belirtilerek fatura dizenlenmesin-
de bir sakinca bulunmamaktadir” denilmektedir.

Kanaatimize gére promosyonlu trtnlerin tes-
liminin, ileride olusabilecek ihtilaflarin énlenme-
si agisindan Vergi Usul Kanunu’nda belirtilen
hikiimlere uygun olarak fatura ya da irsaliyeli fa-
tura seklinde bir belgeye baglanmasi ve s6z ko-
nusu belgeye satisin promosyon amacli oldugu-
na dair serh dustlmesi gerekmektedir Satisa ilis-
kin fatura, “ tutar 1skontosu” seklinde dizenlen-
melidir. Tutar iskontosuna iliskin 6rnege makale-
mizin ilerleyen bolumlerinde deginecegiz.

Numune ya da esantiyon adi altinda teslim
edilen mallarin ise; gider niteligi tagiyabilmesi ve
musteriye teslimlerinin KDV’ye tabi olmamasi
icin ticari teamullere uygun nitelikte ve miktar-

da olmasi ve bir satisa konu olmayacak sekilde
verilmesi gerekmektedir. Tabi ki bu trtnlerin is-
letmeye girisinin de belgeye bagli olmasi gerek-
mektedir. Fakat sadece isletmeye girisinin belge-
ye bagli olmasi yeterli olmamaktadir. Nitekim bu
rtinlerin gercekten ticari teamdallere uygun nite-
likte ve miktarda olup olmadiginin ve ticari hayat
acisindan iliskili kisilere verilip verilmediginin
tespiti acisindan olaya baktigimizda kanaatimiz-
ce bu Urunlerin isletmeden ¢ikislarinin da fatura
ya da irsaliyeli fatura seklinde bir belgeye bag-
lanmis olmasi gerekir.

VUK’nun 3. maddesinin Ispat baslikli B ben-
dinde “Vergilendirmede vergiyi doguran olay ve
bu olaya iliskin muamelelerin gercek mahiyeti
esastir.” hikmunu de géz oniine aldigimizda bu
artinlerin tesliminde belge dizenlenmesi ileride
olusacak ihtilaflari da onleyecektir. Ayrica yapi-
lan teslimin icerigiyle ilgili yani teslimin kime ya-
pildigi, isletme ile iliskisi, teslim alanin da kase
ve imzasinin yer aldig1 bir notun da ilgili belge-

nin ekinde yer almasi daha dogru olacaktir.”

3- PROMOSYON, ESANTIYON ve NUMUNE

URUNLERIN TESLIMININ KDV

KARSISINDAKIi DURUMU

3.1- Promosyon Uriinlerin Tesliminin KDV

Karsisindaki Durumu:

3065 sayili Katma Deger Vergisi Kanunu’nun
1. maddesinde teslimin tanimi yapilmistir. Buna
gore teslim, bir malin tasarruf hakkinin malik ve-
ya adina hareket edenlerce, aliciya veya adina
hareket edenlere devredilmesidir. Dolayisiyla
promosyon Urlnlerin teslimi de neticede bedel-
siz olmasina ragmen bir teslimdir ve katma deger
vergisine konu olmaktadir.

* OGREDIK Gray / Promosyon Esantiyon ve Numune Uriin Teslimlerinin Fatura veya Fatura Benzeri Belgeye Baglan-
masi Gerekiyor./24.08.2007/www.muhasebetr.com, 15.07.2009

70


http://www.muhasebetr.com

vergi
raporu

MAKALELER

sayl: 120 e eyliil 2009

Ancak, firmalarin iktisadi faaliyetini genislet-
me, emsal isletmelerle rekabet edebilme, tretim
veya satigini yaptiklari mallara olan talebi koru-
ma veya artirma amaciyla bir malin yaninda bas-
ka bir mal verilmesi seklinde gerceklesen islem-
lerde, promosyon urint agisindan bir bedelsiz
teslim s6z konusu olmamaktadir. Zira, firmanin
genisleyen faaliyetiyle baglantili olarak isletmede
yaratilan katma deger artmaktadir. Nitekim piya-
sadan satin alinan veya ithal edilen mallarin pro-
mosyon Urinl olarak musterilere verilmesi, mu-
kellefler agisindan pazarlama gideri niteligini ta-
simakta ve bu mallarin alis bedelleri Gelir Vergi-
si Kanunu’nun 40. maddesinin 1 numarali bendi-
ne gore gider olarak kaydedilebilmektedir. Dola-
yisiyla, firmanin yarattigi katma deger icerisinde
vergilenen promosyon mallarinin musterilere ve-
rilmesi sirasinda katma deger vergisi hesaplan-
masina gerek bulunmamakta ve bu Urtinler igin
yuklenilen katma deger vergisinin ise prensip

olarak indirim konusu yapilmasi gerekmek‘tedir.3

Demek ki satisi yapilan malla birlikte baska
bir malin da promosyon trana seklinde teslimi;

a) isletme acisinda pazarlama gideri niteligi
tastyacak ve bu mallarin alis bedelleri Gelir Ver-
gisi Kanunu’nun 40/T.maddesi geregince, ticari
kazancin elde edilmesi ve idame ettirilmesi icin
yapilan genel giderler cercevesinde degerlendiri-
lecek,

b) Bu trunler icin yuklenilen katma deger ver-
gisi indirim konusu yapilabilecek,

¢) Bu urtnlerin teslimi sirasinda katma deger
vergisi hesaplanmayacaktir.

Eger promosyon urtint olarak verilen mal, sa-
tisi yapilan mal ile ayni mal degilse, yada baska
bir mal ise ve satisi yapilan mala ait katma deger

vergisinden farkli bir katma deger vergisi oranina
sahipse durum ne olacaktir diye bir soru aklimi-
za gelmektedir.

Burada da, promosyon urinu olarak verilen
malin (ayni isletmede imal veya insa edilenler
dahil) tabi oldugu katma deger vergisi oraninin;

- satisl yapilan mala ait katma deger vergisi
oranina esit veya daha dustk oranda olmasi ha-
linde promosyon urtnt icgin yiiklenilen katma
deger vergisinin tamaminin indirim konusu ya-
ptimasi,

- satigi yapilan malin tabi oldugu katma deger
vergisi oranindan ytksek olmasi halinde ise pro-
mosyon Urind icin yuklenilen katma deger vergi-
sinden, satisl yapilan malin tabi oldugu orana
isabet eden kismin indirim konusu yapilmasi, ka-
lan kismin gelir veya kurumlar vergisi agisindan
gider veya maliyet olarak dikkate alinmasi, uy-
gun g(‘jrulmtl§t[]r.4

Burada konuyu daha iyi aciklamak agisindan
bir 6rnek verecek olursak;

Ormnek: X isletmesi 15.06.2009 tarihinde sa-
tislarini artirmak icin KDV’si %8 olan malin ya-
ninda KDV’si %18 olan Y malindan 10 adet,
adeti 50 TL'den pesin olarak satin almis olsun.
Bu mallar da 20.06.2009 tarihinde promosyon
olarak dagitmis olsun.

Simdi burada X isletmesi promosyon olarak
verilen mallarin KDV’si %18 oldugundan 10
adeti, adeti 50 TL’den 500 TL eder ve 90 TL
(500%0.18) KDV’si ¢ikar. Fakat satigi yapilan ma-
la ait KDV %8 oldugu icin bu KDV’nin, 90
TL'nin sadece %8’e tekabul eden kismini, yani
40 TL (500*0.08)’sini indirebilirken diger 50
TL'yi gelir ve kurumlar vergisi agisindan gider
olarak dikkate alacaktir.

* 50 seri No’lu KDV Genel Tebligi, 25.12.1995 tarih ve 22504 sayili resmi gazete

‘50 seri No'lu KDV Genel Tebligi
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3.2- Esantiyon ve Numune Mallarin

Tesliminin KDV Karsisindaki Durumu:

Firmalarin belirli zamanlarda, ozellikle dini
bayramlarda ve yilbaslarinda kendi tanitimlarini
yapmak amaciyla her hangi bir bedel almaksizin
kalem, anahtarlik, ajanda, takvim ve benzeri es-
ya dagitmalar geleneksel hale gelmistir. Ticari
hayatta esantiyon olarak adlandirilan bu ariinler,
her ne kadar isletmede tiiketiimemekte ise de ay-
ni pazarlama gideri niteliginde oldugundan, bu
artinlerin masterilere ayrica bir bedel alinmaksi-
zin teslimi katma deger vergisi hesaplanmasini

gerektirmemektedir.’

Diger taraftan, firmalar halen satisini yaptikla-
r veya piyasaya yeni ¢ikardiklar bir Grintin tani-
timini saglamak amaciyla numune mallar Uret-
mekte ve bu mallar da ayrica bir bedel tahsil et-
meksizin vermektedir. Ana malin bittin 6zellik-
lerini tasimakla birlikte, satisa konu edilemeye-
cek bir miktarla sinirli olan ve tizerinde “Numu-
nedir, parayla satilmaz, vh.” ibareleri tasiyan bu
mallar da, isletmede tiketilmemekle birlikte ayni
pazarlama gideri 6zelligini tasidigindan, bu mal-
larin bedel alinmaksizin teslimi de esantiyonlar-
da oldugu gibi katma deger vergisi hesaplanma-

sini gerektirmemektedir.”

Bu aciklamalar gercevesinde gerek numune,
gerekse esantiyon adi altinda teslim edilen mal-
larin; ticari teamdillere uygun nitelikte ve miktar-
da olmast, bir satisa konu olmayacak sekilde ve-
rilmesi halinde katma deger vergisi hesaplanma-
yacaktir. Bu sartlara ilaveten, numune mallarin
firmanin Gnvani ve para ile satilmayacagini belir-

* 50 seri No'lu KDV Genel Tebligi
* 50 seri No’lu KDV Genel Tebligi
" 50 seri No’lu KDV Genel Tebligi

ten bir serhi tasimasi gerekmektedir. isletmenin
iktisadi faaliyetini yayginlagtirmaya ve tanitmaya
yonelik olarak verilen bu mallar i¢in yuklenilen
vergiler, genel hukimler cercevesinde indirim

konusu yapllacaktlr.7

4- PROMOSYON, ESANTIYON ve NUMUNE

OLARAK VERILEN MALLARIN

MUHASEBELESTIRILMESI

Promosyon Urin dedigimiz mallar, satigi ya-
ptlan malin yaninda ya o mal ile ayni ya da bas-
ka bir malin musteriye bedelsiz olarak verilmesi-
dir. Bu teslimlerin KDV mevzuati geregi faturada
gosterilmesi “miktar iskontosu” seklinde degil,
“tutar iskontosu” seklinde olmaktadir. Diyelim ki
100 TLlik bir A malinin yaninda 10 TL’lik bir B
mali promosyon olarak verilsin. Faturanin asagi-

daki gibi olmasi gerekmektedirgz

A Mali: 100 TL
B Mal: 10 TL
Toplam: 110 TL
iskonto: 10 TL
KDV Matrahi: 100 TL
KDV %18 18 TL
Toplam: 118 TL

Promosyon trtin eger, “miktar iskontosu” sek-
linde gosterilirse, yani;

* OGREDIK Gray / Promosyon Esantiyon ve Numune Uriin Teslimlerinin Fatura veya Fatura Benzeri Belgeye Baglan-
masi Gerekiyor./24.08.2007/www.muhasebetr.com, 15.07.2009
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ilk Sekil: ikinci Sekil:

A Mali: 100 TL A Mali: 100 TL

B Mal: 10 TL B Mal: -0- TL

Toplam: 110 TL KDV Matrahi: 100 TL

Bedelsiz B KDV (% 18): 18 TL

Mali: 10 TL -
Toplam: 118 TL

KDV Matrahi: 100 TL

KDV %18 18 TL

Toplam: 118 TL

Faturada bedelsiz verilen malin miktar iskontosu seklinde gosterilmesi KDV'ye tabi bir malin islet-
meden c¢ekilmesi anlamina gelmektedir ki, bu durumda KDV Kanunu’nun 27.maddesine gore, emsal
bedel tzerinden KDV hesaplanmasi gerekir. Aksi durumdan vergi ziyaina sebebiyet verilmesi s6z ko-

9
nusu olacaktir.

Promosyon, esantiyon veya numune olarak alinan mallara ait gider faturalarn asla dogrudan gider
olarak kaydedilmemelidir. Oncelikle asagida gosterildigi gibi 157-Diger Stoklar hesabinda takip edil-

.10
meli ;

Muhasebe Kaydi

/
157 Diger Stoklar XXX
191 indirilecek KDV XX
100 Kasa / 102 Bankalar XXX
/

daha sonra bu mallarin teslimleri belgeye baglaninca, teslim tarihine gére asagida muhasebe kay-
dinda gosterildigi gibi ilgili gider hesabina ¢ikis kaydi yapilmalidir.

Muhasebe Kaydi:
/
760 Paz. Satis ve Dagitim Giderleri XXX
157 Diger Stoklar XXX
/

* ALTUNCU Hasan-KUTUK Zafer, Vergisel islemlerin Muhasebelestirilmesi, Ankara Ocak 2008, Vergi Denetmenleri
Dernegi Yayini, sf.218

" ALTUNCU Hasan-KUTUK Zafer, a.g.e., sf.219
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Eger promosyon Urinu icin ylklenilen katma deger vergisi, satisi yapilan mala ait katma deger ver-

gisi oranindan yuksek ise makalemizin 3-a boliminde de belirtildigi izere promosyon Urlini igin
yuklenilen katma deger vergisinden, satisi yapilan malin tabi oldugu orana isabet eden kismin indi-
rim konusu yapilmasi, kalan kismin gelir veya kurumlar vergisi acisindan gider veya maliyet olarak
dikkate gerekmektedir.

Ornek: X isletmesi 15.06.2009 tarihinde satiglarini artirmak icin KDV’si %8 olan malin yaninda
KDV’si %18 olan Y malindan 10 adet, adedi 50 TL’den pesin olarak satin almis olsun. Bu mallar da
20.06.2009 tarihinde promosyon olarak dagitmis olsun.

Muhasebe Kaydi

/
157 Diger Stoklar 500
191 indirilecek KDV 90
100 Kasa / 102 Bankalar 590
/
/

760 Paz. Satis ve Dagitim Giderleri 550
157 Diger Stoklar 500

191 ind. KDV 50

5- SONUC

isletmeler icin 6nemli bir pazarlama stratejisi olan promosyon, esantiyon ve numune Uriinlerin
musterilere teslimlerinde belge dizeninin nasil olmasi gerektigi, bu teslimlerin KDV karsindaki duru-
mu, muhasebelestiriimesinin nasil olmasi gerektigi hususu tGzerinde durmaya calistik.

Sonug olarak; promosyon urtnlerin teslimi neticede bedelsiz olmasina ragmen bir teslimdir ve kat-
ma deger vergisine konu olmaktadir. firmalarin iktisadi faaliyetini genisletme, emsal isletmelerle re-
kabet edebilme, Uretim veya satisini yaptiklari mallara olan talebi koruma veya artirma amaciyla bir
malin yaninda bagka bir mal verilmesi seklinde gerceklesen islemlerde, promosyon Uriini agisindan
bir bedelsiz teslim s6z konusu olmamaktadir. Zira, firmanin genisleyen faaliyetiyle baglantili olarak
isletmede yaratilan katma deger artmaktadir. Nitekim piyasadan satin alinan veya ithal edilen malla-
rin promosyon Urini olarak musterilere verilmesi, mukellefler agisindan pazarlama gideri niteligini
tasimakta ve bu mallarin alis bedelleri Gelir Vergisi Kanununun 40. maddesinin 1 numarali bendine
gore gider olarak kaydedilebilmektedir. Dolayisiyla, firmanin yarattigi katma deger icerisinde vergi-
lenen promosyon mallarinin musterilere verilmesi sirasinda katma deger vergisi hesaplanmasina ge-
rek bulunmamakta ve bu tranler icin yiklenilen katma deger vergisinin ise prensip olarak indirim ko-
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nusu yapilmasi gerekmektedir. Diger taraftan nu-
mune ve esantiyon adi altinda teslim edilen mal-
larin; ticari teamdllere uygun nitelikte ve miktar-
da olmasi, bir satisa konu olmayacak sekilde ve-
rilmesi halinde katma deger vergisi hesaplanma-
yacaktir. Bu sartlara ilaveten, numune mallarin
firmanin Gnvani ve para ile satilmayacagini belir-
ten bir serhi tagimasi gerekmektedir. isletmenin
iktisadi faaliyetini yayginlastirmaya ve tanitmaya
yonelik olarak verilen bu mallar i¢in yuklenilen
vergiler, genel hukimler cercevesinde indirim
konusu yapilacaktir.

Kanaatimize gére promosyon, esantiyon ve
numune drinlerin tesliminin mutlaka Vergi Usul
Kanunu’nda belirtilen tiirden bir belgeye baglan-
masi ve bu belgenin ekine de bu Grinlerin tesli-
minin igerigine dair bir not distilmesi gerekmek-
tedir.

Promosyon, esantiyon veya numune olarak
alinan mallara ait gider faturalar asla dogrudan
gider olarak kaydedilmemelidir. Oncelikle 157-
Diger Stoklar hesabinda takip edilmeli, daha son-
ra bu mallarin teslimleri belgeye baglaninca, tes-
lim tarihine gore ilgili gider hesabina ¢ikis kaydi
yapiImalidir.

Yararlanilan Kaynaklar:

* 193 Sayili Gelir Vergisi Kanunu

* 213 Sayili Vergi Usul Kanunu

* 3065 Sayili Katma Deger Vergisi Kanunu

e 50 seri No’lu KDV Genel Tebligi (
25.12.1995 tarih ve 22504 sayili resmi gazetede
yayimlanmistir.)

e Guray OGREDIK, Promosyon Esantiyon ve
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