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FRANCHISING SISTEMI
ve VERGISEL BOYUTU

Sener DEMIRCI”

1 -GIRIS

Franchising bir trin veya hizmetin imtiyaz
hakkina sahip tarafin, belirli bir stre sart ve sinir-
lamalar dahilinde isin yonetim ve organizasyo-
nuna iliskin bilgi ve destek (*know-how) sagla-
mak sureti ile, imtiyaz hakkini ticari isler yarut-
mek Uzere ikinci tarafa verdigi imtiyazdan do-
gan, uzun donemli ve sirekli bir is iliskilerinin
bitinudir. Franchising, birbirinden bagimsiz iki
taraf arasinda meydana getirilen sozlesmesel bir
iliskidir. Franchising, sistemin yaratiima ve ilk
uygulama yeri olan A.B.D"' de baslamistir. Bu sis-
tem ile calisan yaklasik 60 is kolu mevcuttur.
Bunlar arasinda; Otomobil Kiralama, Otomobil
Servis Uruinleri, Is Yardim Servisleri, is Araglari,
Giyim ve Ayakkabl, Yapi Dekorasyon, Bilgisayar,
Kozmetik, Perakende Satis Magazalari, EQitim,
Yiyecek, Saglik Uriinleri, Ev Aletleri, Kuru Temiz-

"Vergi Denetmeni

Ulusal Franchising Derne@i Web Sitesi
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leme, Fast-Food, Otelcilik ve Lokanta vb. sektor-
ler bulunmaktadir. Ozellikle hizmet sektériinde
cesitlendirme hizla artmaktadir. Ligat manasi
"imtiyaz" olan Franchise, ingilizce bir kelimedir.
Fransizca "Affanchir" olan franchise sdzcigin-
den "Franchising" imtiyaz Verme kelimesi tiire-
tilmistir.1

Franchisor;irine, hizmete veya bilgi biriki-
mine ve bunlara ait denenmis, kalitesi kanitlan-
mis ve basarili bir markaya, isme sahip ve bunla-
rn satis dagitim veya isletme hakkini belirli bir
bedel karsiligi veren taraftir. Franchisor, kendisi
ve bireysel Franchisee'lerinden olusan franchi-
sing sisteminin kurucusu ve uzun vadeli koruyu-
cusudur. Franchisee; dogrudan veya dolayli bir
mali bedel karsiliginda Franchisor'un ticari adini
ve/veya hizmet markasini, know-how'ini is gor-
me ve teknik yontemlerini, sistemini ve diger
sina ve/veya fikri miulkiyet haklarini kullanma
hak ve zorunlulugunu, taraflar arasinda bu amag-
la yapilan yazili Franchise Anlasmasi suresi ve
kapsami icinde devamli olarak alacagi ticari ve
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teknik destek ile Gstlenir. Franchisee’nin Franchi-
sor'a 6dedigi bedel; isim, marka veya sistemi kul-
lanma hakki karsiliginda ¢denen bir baslangic
tcreti “Franchisee Fee”den ve yillik ciro ve kar-
dan, anlagmada belirlenen oranlarda, ytzde ola-
rak odenen tcretlerden “Royalty”den olusur.

2- FRANCHISING TURLERI

Franchising sistemini uygulamalar agisindan
iki grupta incelemek mumkuindur.Sistemin uygu-
landig tlkeye gore: Ulusal ve Uluslararasi Franc-
hising’den s6z edilebilir. Sunulan firsatlar agisin-
dan; Uriin ve Marka Franchising’i, isletme Siste-
mi Franchising’i seklinde siniflandirma yapmak
mumkunddr.

2.1- Ulusal ve Uluslararasi Franchising

Franchising Sozlesmesi bir tlke sinirlar iceri-
sinde, sehirler ya da bolgeler arasinda yapiliyor-
sa Ulusal Franchising, iki tilke arasinda yapiliyor-
sa Uluslararasi Franchising’den sz edilebilir.

2.2- Uriin ve Marka Franchising’i

Uriin ve Marka Franchising’i ABD’de (retici
ve saticl arasinda bagimsiz bir satis iliskisi seklin-
de baglamistir. Bu iliski cercevesinde satici firma,
kendini uretici firma ile ozdeslestirmeye calis-
maktadir. Belirli tGrtnlerin benzer gorinimdeki
bagimsiz isletmelerde pazarlanmasi sonucu, tre-
tici ile imaj birlesmesi saglanmaktadir. Bu tur
franchising’de esas olan belirli bir marka ya da ti-
cari tnvaninin kullanilmasidir. Ayrica imtiyazi
veren firma karsi taraf Gizerinde sevk ve idare da-
hil, genis ve strrekli bir denetim hakkina sahiptir.
Bazi basit konularda, franchise alan kurulus tre-
tim safhasina da girebilir. Otomobil ve kamyon
saticilari, benzin istasyonlari, alkolstiz icki Greti-
cileri bu tur franchising’in en tipik 6rneklerini
olusturmaktadir.

2.3- igletme Sistemi Franchising’i

Franchisingin bir baska turt isletme franchi-
singidir. Burada Franchisee ve Franchisor arasin-
da sadece uriin, servis ve marka alaninda degil,
bir buttin olarak isletme sistemi icerisinde pazar-
lama ve dretimle ilgili tim faaliyetler yer alir.
Cok basit bir anlatimla, bu tur franchising “Akil
Satmak” seklinde tanimlanabilir. Oteller, resto-
ranlar, perakende satis magazalar, kiralama ve
danismanlik hizmetleri bu siniflandirma icerisin-
de yer alir. Son yillarda isletme sistemi franchi-
sing’inin buytme hizi diger franchising’lere gore
daha fazladir. isletme sistemi franchising’i diye-
bilecegimiz “Business Format Franchising” soz-
lesmesinde yer alan 4 temel unsur sunlardir:

-Franchisor sahip oldugu belirli bir ismin ve-
ya markanin kullanilmasi icin Franchisee’ye izin
verir.

-Franchisee Uzerinde, sozlesme suresince da-
vam eden bir denetimi mevcuttur.

-Yine sozlesme boyunca Franchisor,Franchi-
see’ye belirli yardim ve hizmetlerde bulunur.

-Bu imtiyaza karsilik bedelin ddeme sekli
olan “Royalty” nin miktar periyodik édemeler
seklinde tespit edilir.

3- FRANCHISING SISTEMININ

FRANCHISEE ACISINDAN YARARLARI

Franchising sisteminde, franchisee agisindan,
daha once denenmis, basarisi kanitlanmis ve ta-
ninmis bir marka ile birlikte, isletme sistemine ait
teknikleri ve prosedurleri kullanmak mumkan ol-
maktadir.Bu sistemin franchisee sagladigi yarar-
lari asagidaki gibi siralayabiliriz:

-Marka ile birlikte Ulusal veya Uluslararasi
standarda ve kaliteye sahip olunmaktadir.

-Taninmis markalarin sagladigi strekli muste-
ri ve is yapma imkani dogmaktadir.
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-Franchise veren isletme Franchisee’ye egitim
hizmetleri ve uzman personel destegi saglan-
maktadir.

-Kaliteli personel bulma, ise alma ve yetistir-
me konularinda franchise veren isletmenin tek-
niklerinden yararlaniimaktadir.

-Mali, ticari ve personel konularinda saglanan
destekle, teknik islevlere agirhk verilip basan
sansi arttirllmaktadir.

-Franchisor ile ortak hareket edilerek kicuk
isletmelerin karsilasacaklari risk ve isletmecilik
sorunlart minimize edilmektedir.

-Franchise veren isletmenin mali ve hukuk
danismanlarindan yararlanilmaktadir.

-Franchisor’in stirekli olarak yaptigi arastirma
ve gelistirme ¢abalarindan yararlaniimaktadir.

-isletmenin kurulus asamasinda ve kurulus
yerinin seciminde bilimsel tekniklerin kullanil-
masi mumkin olmaktadir.

-Kurulug asamasinda leasing vb. kaynaklar-
dan finansal destek saglanmasi mimkin olmak-
tadr.

-Reklam ve tanitma giderlerinden tasarruf
saglanmaktadir.

-Franchising sistemi, girisimcinin yalnizligini
ortadan kaldirarak, kendi isini kurmanin getirdigi
riskleri azaltmaktadir.

-Franchisor’a yapilan ddemeler, baslangicta,
yeni bir isin on yatinmindan daha fazla olmasina
ragmen, denenmemis bir is icin yapilacak hata
bedellerinin toplamindan azdir.

-Isletmeler icin standart yonetim, muhasebe, sa-
tis ve stoklama fonksiyonlari mimkin olmaktadir.

4- FRANCHISING SISTEMININ
FRANCHISEE ACISINDAN SAKINCALARI
Franchising Sisteminin franchisee acisindan

sakincalari asagida siralanmistir. Buna gore;
-Yaraticihk yok olmaktadir.
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-Franchisor’in koydugu bir takim kurallara ve ki-
sitlamalara uyma zorunlulugu ortaya ¢ikmaktadir.

-S6zlesme agamasinda yeterli arastirma yapil-
madiginda, karin onemli bir kismi franchisor’a
gitmektedir.

-S6zlesme konusu ranin yaygin kullanimi,
giris aidatlarini yukseltmektedir.

-Anlasma geregince franchisor'dan alinmasi
zorunlu bazi Urlnlerin piyasadan daha ucuza
alinmasi mumkuin olabilmektedir.

-Sozlesmelerde bogluklarin olmasi durumun-
da sistemin franchisor lehine ¢alismasi miamkin
olabilmektedir.

-Franchisor’'un Franchisee’ye glvensizligi,
sozlesme ile saglanan hak ve imkanlarin sinirl
tutulmasina neden olmaktadir. Bu durumda ta-
raflar arasinda surtismeler dogmaktadir.

5- FRANCHISING SiSTEMININ

FRANCHISOR ACISINDAN YARARLARI

Franchising Sisteminin Franchisor acisindan
saglacdigr yararlar asagida gosterilmistir.Buna
gore;

-Franchise alan isletmelerin yapacagi giris
odentisi vb. ddemeler yeni yatinm yapmaksizin
franchisor’'un karini arttirmaktadir.

-Buyume ve is hacminin artmasi sonucu ve-
rimlilik ve iktisadilik artmaktadir.

-Mal ve hizmetlerin daha fazla satilmasi
Franchisor'in Finansal kuruluslardan kredi bulma
imkanini arttirmaktadir.

-Daha hizli ve selektif bir dagitim s6z konusu
olmaktadir.

-Dagitim sisteminin rahat ve denetimi mum-
kan olmaktadir.

-Pazar ile ilgili hizli ve strekli bilgi akisi sag-
lanmaktadir.
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6- FRANCHISING SISTEMININ

FRANCHISOR ACISINDAN SAKINCALARI

Franchising Sisteminin Franchisor acisindan
yarattigi sakincalar asagida gosterilmistir. Buna
gore;

-Sisteme giris aidatlarinin bazen tahsil edile-
memesi s6z konusu olmaktadir.

-Franchisee isletmelere saglanan mal, hizmet
vb. bedellerinin tahsilinde glicltkler séz konusu
olmaktadir.

-Franchisee isletmelerin sistemin saglayacag
yararlar tek tarafli olarak, franchise veren islet-
melerden beklemeleri, is birligi anlayisini zede-
lemektedir.

-Basarili ve kalitesi kanitlanmig bir marka ve-
ya isim franchisee’nin hatali faaliyetleri sonucu
zarar gorebilir. Bunun onlenebilmesi icin siki bir
denetim sarttir.

7- FRANCHISE ALMAYI DUSUNENLERIN

FRANCHISOR SECERKEN DiKKAT ETMESIi

GEREKEN HUSUSLAR

Franchisor firmanin verdigi bilgilerin neler ol-
masi gerektigi ABD’de kesin olarak tanimlanmis-
tir. Ulkemizde ise kesin bir tammi yoktur.
ABD’de franchisee’lerin ve bayilerin ortak bir
dernegi vardir”American Associated of Franchi-
sees & Dealers”. Dernek franchise almayi dusu-
nenlere, franchisor secerken dikkat edilmesi ge-
reken hususlari 7 baslik altinda belirtmistir.

a) Franchisor firma oncelikle
mal ve hizmetini satmaya cahismahdir.
Bazi firmalar 6ncelikle franchise satmay ter-
cih ederler. Kisa vadede hizla satilan dukkanlar-
dan gelen para, uzun vadede dukkanlarin gelirin-
den alinacak ytizdelerden daha cazip olabilir. Bu
durumda franchisee kendini kisa stre sonra yal-
niz bulabilir. Ulkemize baglangicta dinyanin en

taninmig ve glivenilir zincirleri gelmistir. Bunla-
rin olusturdugu pembe tablo yatinmciy! yanilt-
mamalidir. Her tlkelerde oldugu gibi hizla Fanc-
hisee/ler olugturup sonra ortadan kaybolan zincirler bizde de
tlreyebilir. Franchisee adayr bu noktayr iyi degedendimelidiir.

b) Franchisor firma pazarlama kanali
olarak oncelikle Franchisee’lerini
kullanmalidir.

Satisinin cogunu kendi diikkanlarinda yapan ve
malini, kitler, katalog, tv gibi degisik kanallardan
pazarlayan franchisorlar tercih edilmelidir. Franchi-
sor pazarlamada Franchisee’ye muhta¢ durumda
ise daha iyi iliskilerin kurulmasi dogaldr.

c) Uretilen mal veya hizmetin hazir bir

pazari olmahdir.

Pazari doymus bir trin veya bagimsiz islet-
melerden alinmaya alisilmis bir hizmet s6z konu-
su ise zincirin halkasi olmak, beklenen verimi
getirmeyebilir. Ornegin, sicak bir lokanta veya
otel atmosferi ancak tanidiginiz bir kisinin isletti-
gi kicuk bir yerde bulunur. Zincir isletmeye gir-
diginizde ister istemez birbirinin ayni “Kisiliksiz-
lestirilmis” bir ortam bulunmasi mimkundur.

d) Marka iyi bilinmeli ve taninmalidir.

Yatirimciyi franchise almaya yonlendiren en
onemli etken markadir. Markanin hangi kesim-
lerce, nasil bilindigi tizerinde durulmalidir. Degi-
sik tuketici gruplarinin gortgleri alinmadan
franchise almaya karar verilmemelidir.

e) Franchisor firma yeterli egitim, siirekli
destek ve etkili bir pazarlama
sunabilmelidir.

f) Franchisor firmanin Franchisee’leri ile
iliskiler iyi olmalidir.

Sistemin isleyisi, egitimin yeterliligi acisindan
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Franchisor’'in bilgisi sorgulanmalidir. Franchisor
aleyhine acilmis dava olup olmadig, gerekceleri
ve sonuglar ogrenilmelidir.

g) Franchisee veya Franchisor tarafindan
isletilen diikkanlarin satis ve maliyetlerinin
detaylari acikhikla verilmelidir.

8- FRANCHISEE ve FRANCHISOR'IN

YUKUMLULUKLERI

8.1- Franchisor’in Yiikiimliiliikleri

Franchisor asagidaki sartlari yerine getirmelidir:

-Bir is sistemini franchise zinciri haline getir-
meden once, makul bir stire boyunca ve en azin-
dan bir 6rek isletmede basariyla yuritmelidir.

-Zincirin isim, marka ve diger ayirt edici 6zel-
liklerin sahibi olmali veya yasal olarak kullanim
hakkmna sahip olmaldir.

-Anlagma suresince bireysel Franchisee’ye
baslangictaki egitimi ve surekli ticari veya teknik
destegi verebilmelidir.

8.2- Bireysel Franchisee'nin Yiikiimlilukleri

Bireysel franchisee asagidaki sartlar yerine
getirmelidir:

-Franchise isletmesinin gelismesi ve franchise
sisteminin ortak kimligi ve saygimliginin korun-
masli icin azami gayreti gostermelidir.

-Franchisor’in verimli yonetimi icin, Franchise-
e performansinin ve mali durumunun belirlenme-
sini kolaylastiracak isletme bilgilerini vermelidir.

-Franchisor’in talebi Uzerine Franchisor’ in
ve/veya temsilcinin bireysel franchisee’nin islet-
me kayitlarinda makul zamanlarda calismasina
izin verilmelidir.

8.3- Her iki Tarafin Siirekli Yiikiimliilikleri
Taraflar birbirleriyle iliskilerinde durtst dav-
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ranmalidirlar. Franchisor anlasmanin her ihlalin-
de, bireysel franchisee’sini yazili olarak ikaz et-
meli ve kusurun giderilmesi icin makul stre tani-
malidir. Taraflar sikayet, tasa ve anlasmazliklari-
ni samimi ve iyi niyetle, durtst ve makul dogru-
dan temas ve mizakere ile ¢cozmelidir.

9- FRANCHISEE BEDELi “FRANCHISEE

FEE”NIN ODEME SEKILLERI

Franchisee’nin kullanma hakkini aldigi marka
ve sistem icin, Franchisor’a yapacagr ddemeler
asagidaki sekillerde olmaktadir.

-S6zlesmenin akdi ile yapilan toplu 6deme
(6n 6deme/ Lump Surn Fees)

-Devamli ve belli donemler halinde yapilan
odemeler (Royalty)

Royalty 6demeleri genellikle briit ciro tzerin-
den hesaplanir ve cironun bir orani seklinde sap-
tanir. Nadiren aylik maktu tcretler halinde de
belirlenebilir. Franchisor verdigi destek hizmetle-
ri icin ek ddemeler isteyebilir. Bu 6deme franchi-
sor'un verdigi hizmetler dolayisiyla yaptigi mas-
raflarin karsilanmasina yoneliktir. Odemelerin ne
sekilde yapilacagl (nakit, acik hesap, akreditifli
odemeler vs.) da s6zlesmenin bu baglig altinda

diizenlenir.

10- FRANCHISING SISTEMININ

UYGULAMA ASAMALARI

Franchisor firma oncellikle franchisee’ye bir
tanitim dosyasi hazirlamalidir. Bu tanitim dosya-
si ana firma ile ilgili bilgi paketinden ve formdan
olusur. Bu bilgi paketi ile ilgili kisisel ve mali bil-
gileri icerir. Ayrica Franchisor'in Franchisee’ye
vermekle yukimli oldugu 3 adet el kitabi vardir.
Bunlardan birincisi, ana sirket ici operasyonu an-
latan kitap; 2.si, franchisee’nin uymasi zorunlu

oldugu kurallar iceren franchisee sirket ici ope-
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rasyon kitabi ve son olarak ta franchisee’ye nasil
isletecegine dair tim bilgileri iceren isletme bil-
gileridir. Bu isletme kitabi ile birlikte Know-
How’'da verilmektedir. Franchisee, franchisor’i
secerken ¢ok dikkatli olmalidir. Kisisel ve mali
acidan iyi analiz etmelidir. Ayni zamanda Franc-
hisor'da Franchisee icin ayni arastirmayi yapar.
Karsilikli olarak tanima asamasi tamamlandiktan
sonra franchisor ile franchisee gorismelere bas-
larlar. Faaliyet Bolgesi belirlenir. Belirlenen faali-
yet bolgesi goz ontinde bulundurularak fizibilite
calismasi yapilir. Bu fizibilite calismasinda ge-
rekli sermaye, ddeme kosullari, yatinmin ne ka-
dar strede geri amorti edecegi belirtilir ve bu fi-
zibilite calismasi franchisee’nin éntine konur. Bu
fizibilite calismasinin sonucu franchisee icin ka-
rar asamasidir. Franchisee karar verdikten sonra
sozlesme imzalanir. Bu s6zlesme ¢ok detayli ve
her hususu kapsayacak sekilde olmalidir. Sozles-
menin imzalanmasi ile birlikte franchisee’nin
ddemeleri de baslamalidir. Odeme plani sézles-
me ekibine verilmekte ve ddeme plani her firma
bazinda degismektedir. Bu anlasmalardan sonra
franchisee’nin birim hazirhigi baslar. Bu birim ha-
zirhg magazanin dekorasyonunu, franchisee’nin
ve elemanlarinin egitimini icermektedir. Bazi
franchisorlar birim hazirhigini tstlenerek anahtar
teslimi her seyi hazirlamaktadirlar. Anahtar tes-
lim hazirhgin avantaji maliyetleri minimize ede-
cek sekilde ana firmanin hazirliklart yapmasi ve
franchisee’ye yol gostermelidir. Hazirliklar bittik-
ten sonra franchisee ise bagslar. Bu baslangig su-
resince franchisee’ye yardimci olmak amaciyla
franchisor firmadan bir destek elemani franchise-
e’nin yaninda olur.

11- FRANCHISING ODEMELERININ

VERGILENDIRILMESI

5520 Sayili Kurumlar Vergisi Kanununun
1.Maddesinde kurum kazancinin gelir vergisinin
konusuna giren gelir unsurlarindan olusacagi hu-
kim altina alinmistir. Yine, 193 Sayili Gelir Ver-

gisi Kanununun® 70.maddesinin 5 numarali ben-
dinde ise, sanayi ve ticaret ve bilim alanlarinda
elde edilmis bir tecribeye ait bilgilerle gizli bir
formul veya bir imalat usult Gzerindeki kullanma
hakkr veya kullanma imtiyazi gibi haklarin; sa-
hipleri, mutasarriflari, zilyetleri veya kiracilar ta-
rafindan kiraya verilmesinden elde edilen iratlar
gayrimenkul sermaye iradi olarak degerlendirile-
cegi hikim altina alinmistir.

Bununla birlikte, Kurumlar Vergisi Kanunu-

nun’ 3.maddesinin 2 numarali fikra hiikmiine go-
re, kanuni ve is merkezlerinin her ikisi de Turki-
ye’de bulunmayan dar mukellefler, sadece Turki-
ye'de elde ettikleri kazancglar tzerinden vergi-
lendirilmektedirler. Yine Anilan kanun’un 3.
maddesinin 3 numarali fikrasinin (¢) bendi uya-
rinca, tasinir ve tasinmazlar ile haklarin Tarki-
ye’de kiralanmasindan elde edilen iratlar Kurum-
lar Vergisi Kanununun 30. maddesi kapsaminda
kurumlar vergisi stopajina tabi tutulmaktadirlar.
Yukaridaki bahsi gecen yasal diizenlemelere
gore, yurt disinda yerlesik kurumlara yapilan im-
tiyaz haklari (franchising) 6demeleri gayrimenkul
sermaye iradi kabul edilmektedir. Bu nedenle dar
mukellef kurumlara baslangic (sisteme giris) be-
deli, royalty ve reklam harcamalarina katki payi
adr altinda yapilan 6demeler tizerinden KVK'nun
30. maddesine gore %20 (2009/14593 Sayili
BKK ile yurirlik:03.02.2009) oraninda kurumlar

*193 Sayili Gelir Vergisi Kanunu (06.01.1961-10700 sayili Resmi Gazete de yayimlanmistir)

* 5520 Sayili Kurumlar Vergisi Kanunu (21.06.2006-26205 sayili Resmi Gazetede yayimlanmistir.)

33



sayl: 137 < subat 2011

MAKALELER

vergi
raporu

vergisi stopaji yapilmaktadir. Bununla birlikte,
Tarkiye ile cesitli Glkeler arasinda yapilmis bulu-
nan ve gelir zerinden alinan vergilerde cifte ver-
gilendirmeyi onlemeyi amaglayan anlasmalarda
“Gayrimaddi Hak Bedelleri” tizerinden kaynak
devlet tarafindan alinacak vergi miktar gayri-
maddi hak bedelinin gayri safi tutarinin azami bir
oran ile sinirlandirilabilmektedir. Diger taraftan
bunun ic¢in gayrimaddi hak bedelini elde eden
dar mukellef kisi veya kurumun o gayrimaddi
hak bedelinin gercek lehdari olmasi sarti aran-
maktadir. Turkiye 09.11.2007 tarihine kadar 71
tlke ile ¢ifte vergilendirmeyi 6deme anlagmasi
yapmistir.Bu anlasmalarda gayri maddi hak be-
delleri tzerinden kaynak devlette uygulanacak
azami vergi orani genel olarak % 10 olarak belir-
lenmis olup,bu oranlar ilgili tlkelerle yapilan
vergi anlagmalarinin 12.maddesinde dikkate
alinmaktadir.

Dar mukellef kurumlarin Gelir Vergisi Kanu-
nunun 70.maddesinde sayilan Gayrimaddi Hak-
lar kapsamina giren haklarin franchising s6zles-
mesi karsihgi belirli bir stre kullaniimak tzere
Tarkiye'deki kisi ve kuruluslara devredilmesi (ki-
ralamasi) islemi 3065 Sayili Katma Deger Vergisi

Kanununun' 1/3-f maddesine gore katma deger
vergisine tabi bulunmaktadir. Yurt disinda yerle-
sik kurumlarin Turkiye’de KDV miukellefiyeti bu-
lunmadigindan sisteme giris, royalty veya reklam
katki payr ¢demeleri tzerinden hesaplanan
KDV’nin, kanunun 9/1. maddesine gore Turki-
ye’deki kisi ve kuruluslar tarafindan sorumlu sifa-
tiyla 2 No’lu KDV beyannamesi ile beyan edile-
rek vergi dairesine ddenmesi gerekmektedir. So-
rumlu sifatiyla ¢denen bu vergi, ayni donemde

Tarkiye'deki kisi ve kuruluslar tarafindan ayrica
verilen 1 No’lu KDV beyannamesinde indiril-
mektedir. Katma Deger Vergisi, vergiyi doguran
olayin meydana geldigi dénemde sorumlu sifa-
tiyla beyan edilmelidir. 25 Seri No’lu KDV Genel

Tebliginin (A) bolimiinde’ yapilan aciklamalara
gore, Gelir Vergisi Kanununun 70.Maddesinde
sayllan mal ve haklarin kiraya verilmesi islemin-
de vergiyi doguran olay, kira bedelinin tahsil
edildigi tarihte meydana gelmektedir. Bu cerce-
vede, yurt disindaki kurumlara yapilacak 6deme-
lere ait katma deger vergisi, bu bedellerin 6den-
digi vergilendirme déneminde sorumlu sifatiyla 2
No'lu beyanname ile beyan edilmelidir.

Ote yandan markanin baskasina kullandiril-
masi sonucunda hasilattan pay alinmasi Borglar
Kanununun 270.maddesine goére hasilat kirasi-
dir.Frachisor isletme bu durumda kira geliri elde
etmekte yani markanin gayri maddi hak olma-
sindan dolayl Celir Vergisi Kanununun 70/5
maddesine gore gayrimenkul sermaye iradi sag-
lamaktadir.imtiyaz veren isletmenin Tirkiye
mulki sinirlar dahilinde gayrimenkul sermaye
iradi elde ediyor olmasi dar mukellef olmasina
neden olacaktir ve bundan dolayi Franchisee is-
letmesi yaptigl 6demelerden Gelir Vergisi Kanu-
nun 94/5-a maddesi, Kurumlar Vergisi Kanunu-
nun 30/1-c maddesi ve Katma Deger Vergisi Ka-
nununun 9.maddesi(15 seri No.lu KDV Genel
Tebligi geregi) uyarinca stopaj yapmak zorunda-
dir.Franchisee isletmesi yapmis oldugu KDV sto-
pajini 2 nolu KDV beyani ile gelir-kurumlar ver-
gisini muhtasar beyanname ile vergi dairesine

beyan edecektir.”

‘3065 Sayili Katma Deger Vergisi Kanunu (02.11.1984-18563 sayili Resmi Gazetede yayimlanmistir.)
* 25 Seri No.lu KDV Genel Tebligi (24.02.1987-19382 sayili Resmi Gazetede yayimlanmistir.)
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Bahsedilen mevzuat dizenlemeleri karsisin-
da, Franchisee isletmesi royalti ddemeleri nede-
niyle KDV'yi hem gumriik idaresine hem vergi
dairesine beyan etmek zorundaymis gibi gozik-
se de KDV Kanununun 21,48 ve 51.maddelerine
gore ithalde alinan KDV oldugundan ve Gumrik
Kanununun 71.maddesine gére tamamlayici be-
yan onceki beyanla ayrilmaz bir par¢a oldugun-
dan ihalatta KDV yukumlalugl dogacaktir ve bu
nedenle KDV gumrik idaresine beyan edilmek
zorundadir. Boyle yapilmadigi taktirde yani sto-
paji yapilan KDV’'nin 2 no’lu KDV beyaniyla ver-
gi dairesine beyan edilmesi halinde gtimrik ver-

gisi KDV matrahina dahil edilmemis olacaktir. ’

Kisaca; Franchisee isletmesi, hasilattan pay
seklinde yaptigi royalti 6ddemeleri icin gumrik
idarelerine tamamlayici beyanda bulunarak te-
rettip eden gmrik vergisini ve KDV'yi,vergi da-
iresine muhtasar beyanname vererek gelir-ku-

S 8
rumlar vergisini 6demek zorundadir.

12- SONUC

Franchising bir Griin veya hizmetin imtiyaz
hakkina sahip tarafin, belirli bir stre sart ve sinir-
lamalar dahilinde isin yonetim ve organizasyo-
nuna iliskin bilgi ve destek (*know-how) sagla-
mak sureti ile, imtiyaz hakkini ticari isler yurat-
mek Uzere ikinci tarafa verdigi imtiyazdan do-
gan, uzun donemli ve surekli bir is iliskilerinin
buttintdur. Franchising diinyada tlkeler arasinda
yasanan ekonomik, teknolojik, sosyal ve kilttrel
gelismelerin bir sonucu olarak dogmustur.Franc-
hising sadece ulkeler arasinda degil,bir tlkede
sehirler arasinda da dagitim ve pazarlama tekni-
gi olarak gelisme gostermekte olup, spor malze-

meleri, temizlik malzemeleri, saglik tesisleri,
otelcilik, motorlu arag satisi, araba, ev kiralama,
moda evleri,benzin istasyonlar alanlarinda yay-
gin bir kullanim alani bulunmaktadir.

Yurt disinda yerlesik kurumlara yapilan imti-
yaz haklar (franchising) Odemeleri gayrimenkul
sermaye iradi kabul edilmektedir. Bu nedenle dar
mukellef kurumlara baslangic (sisteme giris) be-
deli, royalty ve reklam harcamalarina katki payi
adr altinda yapilan 6demeler tizerinden KVK'nun
30.maddesine gore % 15 oraninda kurumlar ver-
gisi stopaji yapilmaktadir. Yurt disinda yerlesik
kurumlarin Turkiye’de KDV miikellefiyeti bulun-
madigindan sisteme giris, royalty veya reklam
katki payr ¢demeleri tzerinden hesaplanan
KDV’nin, kanunun 9/1. Maddesine gore Turki-
ye’deki kisi ve kuruluslar tarafindan sorumlu sifa-
tiyla 2 No’lu KDV beyannamesi ile beyan edile-
rek vergi dairesine ddenmesi gerekmektedir.

KAYNAKCA

Ulusal Franchising Dernegi Web Sitesi

193 Sayih Gelir Vergisi Kanunu (06.01.1961-
10700 sayili Resmi Gazete de yayimlanmustir)

5520 Sayili Kurumlar Vergisi Kanunu
(21.06.2006-26205 sayili Resmi Cazetede ya-
yimlanmistir.)

3065 Sayili Katma Deger Vergisi Kanunu
(02.11.1984-18563 sayili Resmi Cazetede ya-
yimlanmistir.)

25 Seri No.lu KDV Genel Tebligi (24.02.1987-
19382 sayili Resmi Gazetede yayimlanmustir.)

“Franchising Sisteminde Royalti Odemeleri”
Gumrik Ddunyasi Dergisi  Say1:53  Gumrik
Kont.Dernegi yayini
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